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网络营销渠道策略包括哪些，网络营销的八种营销
模式
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网络营销的方式与渠道有很多，但是目前很多渠道的流量什么是水土流失质量下滑，被其他新兴
的平台代替，或者投入成本过高不知道企业再做投入。智码联动今天就给大家梳理了几个当一网
络营销的主流渠道，希望对大家在做网络营销时有所里约奥运会男子乒乓球启发。

一、搜索引擎营销

目前搜索引擎营销还是网络营销的大头，这里分为SEO与SEM，这里的流量质量普遍比其他营销
渠道的流量质量要高，因为这属于”人找广告”类的营销，只有有需求的人才会产生咨询与转化
。智码联动建议企业可以把这个渠道当成重点，尤其是传统行业，传统行业搜索引擎营销效果还
是不错的。

二、写在人生边上自媒体营销

自媒体营销是当下的热点，但是公众号红利已经下降很严重了，建议企业转战其他平台，或者把
公众号打造成实用号，不然粉丝的活跃度非常低。而且目前的公众号涨粉成本过高，对于大力写
景日记投入推广资金是不理智的行为，这里我们推荐下今日头条信息流等一些流量大的平台。但
智码联动要提醒的是：不是所有的行业都适合做自媒体营销，比如机械设备行业、电子仪表行业
等，这种营销更适合生活类的行业推广。

三、视频营销

视频营销重点在曝光量，视频需要有传播性，具备这两点效果不错的。但是视频营销所要投入的
精力与时间更多，被很多企业忽视，但这不失是个好的营销渠道，因为它最直观的体现了我们的
产品。

四、B2B营销

B2B营销目前效果下降，不建议企业再经验大范围的做推广，
我们只需要挑选质量高的几个平台进行推广即可，目前的B2B推广在全网营销中只是做为辅助。

五、社区与论坛营销
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目前的社区与论坛营销主要是教育行业比较多，涨粉效果明显，但是其他行业效果就相对比较差
，因为社区与论坛的活跃度下降，甚至充满的都是垃圾信息，用户对网上信息越来越警惕，导致
用户流失严重，在内容管控方面做得比较好的是知乎。

六、直播

目前直播还没有非常严格的规则，门槛低，投入低，但是做得好与做不好非常明显。如果邀请网
红带货，投入还是挺大的。直播也需要积累，它碳酸氢铵受热分解有一个涨粉的过程，优惠力度
也要大才可以吸引到消费者，所以我们建议您量力而行。
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