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微信营销推广思路有哪些，微信营销的优点和缺点
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现在，消费者的习惯已经改变，可以天
池李玉刚说每天在微信
上的停留时间最多。那我们就应该改变营销的套路。在此分享一些本人做微信营销的经验。

德朋推广

=

微信营销思路：

 一、先建池子再捞鱼

每个微信的背后都是真实的人，所以我们可以花更多的精力用来主动出击，通过微信与潜在客户
建立联系。最起码微信好友先加到几千，池子大了才能捞鱼。多数人都比较反感群发硬广告的行
为地球自转的方向是，不发还能在客户的朋友圈露露脸，一发广告就等于提醒对方把自己拉黑或
者屏蔽。

所以，主要精力在朋友圈做一些广告，例如分享生活，分享客户经验等等，做一些让别人看了有
收获的内容。从而让别人越来越了解你，慢慢建立信任。

关于1对1发广告，也有它的价值，因为你无论怎么做，都会有人喜欢你，有人不喜欢你，这很正
常，如果把你拉黑了，那他也不是你的目标客户，也没所谓，再加新的潜在客户就可以了，就像
58同城、百度推广的业务员，虽然我们很讨厌他们的推销，但是不得不承认人家的销售做的很好
，所以看你要什么，是要口碑还是要Money。

如果你的文笔好，可以在软文中引导用户主动加你的微信，在通过在各大网站上发布你的软文来
扩大宣传范围，将你的软文发布到新浪、搜狐、网易等各大网站上，你也可以在一切你能掌控的
地方布置你的二维码，比如你的门店、中国文化传统柜台、产品包装、名片、宣传材料、网站和
广告。

其实最重要的就是坚持，在这里我要告诉大家，有时候，靠毅力坚持是不靠谱的，而应该分解目
标来坚持，例如我每天写2篇文章，多了不写，不然会让自己感到疲惫，这就好比是吃好吃的，
再好吃的食物，吃多了都会吃腻，吃伤。所以，分解目标，完成每日目标，时间长了一定会OK
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的。
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 二、建立一个鼓励用户分享传播的机制

单个人的粉丝是有限的，所以我们就得想些办法，让粉丝帮助你转发你的内容，每个人的背后都
有一群人。

除了内容做的好，让人自发转载以外，可能还得用一些小技巧，例如：送东西、给红包和定向邀
请转发效果最佳。

送礼品引导粉丝传播

可以通过送一些小礼品，或是自己的入门级产品，让普通网友进行转发。送礼品的活动也需要好
好策划一下，为什么要送礼品，如何才能得到这个可能英文礼品，得到的这个礼品究竟有什么特
点，不要让人感觉就是为了点不值钱的东西帮你做广告，那样的话用努努打野天赋户的参与热情
就会下降。

要想有更多的人参与，仅仅有一次转发是不够的，大活动往往看你的信息有多少二次转发，即看
到该信息的人会不会自发的再转发，这就要求你的内容必须有让人帮你转发的动力。

德朋推广

 三、 内容很重要

你的内容必须有一个醒目的标题，这种标题让人一看就有转载的欲望，什么样的标题能让人看完
以后就有转载的欲望呢?

1、新奇特的事情;

2、对他人有帮助的信息;

3、转载后对自己有利的信息，例如转载后可以抽奖、转载后可以参与活动、转载后可以兑换积
分等;

4、转载后能体现自己比较有品位的信息;

引导用户发布产品使用体验、分享图片、征文活动、引导用户主动爆料、允许用户在你的平台上
进行资源对接、甚至允许用户在你的平台上发布广告，这些都可以作为引导用户创建内容的手段
，用户自然愿意转载自己的内容，这样间接也为你的平台做了广告，也提升了用户参与平台活动
的积极性。

以上就是微信营销思路相关内容，如果真正认真的把上面这些事情做好，那么一定就可以取得不
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错的效果了，其实一句话，就是简单事，重复做，先有量的积累，质变自然就来了。

更多 作文 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/92_0.html
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