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1. 为什么在很多洗衣店，清洗女士衬衣比男士衬衣收费高

2. 利蜂的衬衫在东莞有专卖店吗

 有啊，应该在哪都有卖这个牌子的 

3. 请问哪里有衬衫批发

 全国服装进货地点
在我眼中的服装批发市场，最大的服装批发市场是在广州和虎门，这里是全国的服装生产基地和批发中心。 其次是
杭州、武汉、北京。北京的动物园南门是中国北方地区最大的市场，客流量大，来客的地区众多，也是窜货最容易
发生的地方。我只去过一次，没什么印象。 杭州的四季青是个不错的市场，大而全，高中低档不同种类的市场分得
很清楚，你想做什么样的货，就会有这样的一个市场供你选择。杭州除了四季青以外，还有新生，龙翔做中高档女
装，兴合做男装都不错。 武汉的汉正街是全国闻名，这里不光是服装，几乎是什么东西都可以在批发。到了这终于
明白为什么说武汉是九省通商之地。不过汉正街太破太脏太挤了。和四季青比起来相差很远。武汉也是窜货容易发
生的地方。 江苏的常熟招商城早年很不错，生意做得很远，现在不行了，有一句话可能常熟不喜欢听，我觉得那里
的人不会做服装品牌。要不，以纯的配货中心在杭州，班尼路，佐丹奴的在上海。 郑州的银基、成都的九龙、长春
的远东是后起之秀。成都的九龙广场我没有去过，听说这两年发展很快。郑州的银基蛮大的，温州人在这其中，起
了很大的作用。别人都说吉林的服装生意好做，要我觉得中小品牌在东北都好做，做得都不错。 西安的康复路是西
北地区的主要批发市场，不少人都是在那里做西北五省的总代理。西安人做服装，居然做出了一个全国品牌—-班博
，真的不容易！我很佩服班博的老板！ 山东的服装批发市场很乱，济南、临沂、淄博、即墨都有批发市场。不过淄
博、即墨contin都已经不行了，济南利用省会城市的作用，已基本上领导了山东市场，临沂转成了以低档货为主。
上海七浦路，没有领导华东的服装市场，安徽、江苏的零售商更喜欢去杭州四季青拿货。
论交通的便利，湖南株州的服装批发市场再好不过了，火车站、汽车站都在旁边。
福建省有两个批发市场，福州和石狮，两边的人经常因为窜货而在广州和虎门的公司相互告状。 沈阳的五爱市场是
全国开门最早，关门也是最早的市场，天不亮就开门！沈阳的五爱市场规模较大，大得让人不记得辽宁省还有一个
鞍山市海城西柳批发市场。 太原和贵阳的服装批发最不好做，付出的成本和别人差不多。赚得去不多。交通也很不
方便。贵阳的市西路很乱，没什么很专业的批发市场。太原的朝阳街就好多了，太原人喜欢两种东西：醋和面条。 
哈尔滨的红博最有集团化经营观念，统一宣传，志在打造“红博”品牌。重庆、兰州、乌鲁木齐我没有去过，这里
我就不说了。 反正不管那里的服装批发市场，都有四种业态形式，第一种，批发市场以外，仓库化办公，这样做的
都是一些大品牌，像以纯、美特斯邦威。 每二种，批发市场的写字楼，第一特点就是楼层较高。都是一些二线品牌
，像伊韵儿、依米茹、灰鼠、云中依。第三种是档口，位于批发市场的一、二楼铺位，都是一些小牌子。第四种是
路边的小店了，这种业态形式汉正街最多。 再补充一点 广州市的外贸服装批发市场实在站西路
边上就是鞋城、手表、眼镜的集散地 你可以把世界品牌从内裤袜子一直到手表眼镜皮包一口气一网打尽
高档的女装在 白马、红棉。 

4. 500到600价位的男士衬衫，什么牌子好

 这个价位属于一个比较尴尬的价位.不高也不低.杰克琼斯太年轻.丹麦的Gstar有点小资.不知道你想要什么类型的.它
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比较干净.但是这个牌子衬衣不是拿手.如果你愿意多花点钱鳄鱼lacoste比较好.虽然贵但材料确实穿上很舒服颜色都是
比较亮的.像粉啊橘黄等这就要求穿衣服的人皮肤一定要好要白.还有一个是Jeep这个就是比较成熟的人穿了一般颜色
都是深色调.材料也很好.如果还不满意的话就自己去商店看看.毕竟衣服穿上才合身.也没必要太讲究牌子舒服好看就
行.没人会喜欢去翻衣领后面那小小的商标 

5. 高档男士衬衫品牌有哪些

 国内国外的多种呢！
国内包括：雅戈尔、海澜、红豆、七匹狼等等的高档衬衫。
国外的则非常多了，从千元到万元不等的，男装比较受欢迎的包括
G&D
、DIOR
、CK
、BURBERRY
、VERSACE、阿玛尼、BOSS等等，个人比较喜欢年轻个性化的G&D
、阿玛尼、DIOR
等 

6. 如何鉴别高档男士衬衫

面料是决定衬衫档次的一个非常重要的因素。欧定制衬衫采用的是超长绒棉，100%全棉，因为棉花纤维越长，织出
的面料越光洁，镜面反射就越好，所以光泽感才这么好。棉纤维越长，面料结头就越少，面料结头少了，面料强度
就更高；同时面料结头越少，纤维间的空隙就越大，透气性就越好。

那么什么是超长绒棉呢？

纤维长度低于 27MM的属于短绒棉，纤维长度长于35MM的属于长绒棉，其中，纤维长度长于37MM的属于超长绒棉
花。欧定精选长绒棉，纤维长度39MM以上，保障了衬衣的光泽感好，透气性强，舒适度高，抗撕裂性强！

欧定制衬衫，每一件衬衫都值得被珍藏！

7. 某衬衫专卖店经销的男士衬衫，按价格从低到高分为A、B、C、D、E、F、G、H共8个档次，A档次衬衫每天可卖
出1

 设y为一天所获利润，n为0至7的所有自然数，即A档次时设n为0，B档次时n为1，以此类推。
则y=(120-8n)*(50+10n), 求当n在[0,7]区间内Y的最大值以及此时n好高骛远的反义词的值
y=6000+800n-80n^2
当a<0,开口向下，n=-b/2a 时，y最大=(4ac-b^2)/4a
所以，n=5即F档次时，利润y取得最大值：8000元。
我在其他地方找到的 

8. 外贸货的价格真的那么低吗

 这个说法只是行外的圣诞节英语小报胡乱猜测，硬伤多多。

首先说海运费。其实中美航线上，中国去美世界女排国的船都是满载，运价高于返程价。倒是从美国来中国的船空
仓的多。很简单，中美贸易中方大大顺差，而且中国出口都是劳动密集型产品，运费占货价的相当比例。两个因素
决定去的船比回来的船要多得多，有时候甚至到了一柜难求的地步，比如07年7月之前的抢运潮。运价怎么会便宜下
来？不要钱更是痴人说梦。

第二，国内的企业商业信用就那么差吗？起码我们给电信、航空公司作的礼品，约定的两个月付款，一定会在到期
日之前通知收款人开发票收款。听说他们的财会人员考核是，到期应付未付也算是工作错误。而且，利润比外贸的
好得多。
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第三，信用证就那么保险吗？这个问题其实不用再提。信用证陷阱、信用证诈骗多了去了。有时候因为一个逗号打
错而收不到钱，这种故事也不少见。

第四，楼上很多朋友提到外转内销货的处理价格，不能用这个来衡量常态下外贸出口价。理由不再多说了。 

9. 怎样在网上批发东西

 十个厂家八个假⋯！！！！

很多零售商的都希望能够直接更厂家拿货， 但我这里不得不指出，基本不存在网上批发厂家！！

1 就订单而言： 厂家对订单的要求比较高， 越是做高档货的厂家对订单的数量要求越高，
一次单款数量不低于500件， 有的厂家甚至要求800或者1000件， 那些可以100-200件每款订货，
或者30-50件订货的都是机器设备很简陋的小厂， 比如在城中村租几间农民房办厂的那种 成本很低，
这种厂家在13行那种档次的批发市场比比皆是！

2 网上做高档货的不存在厂家批发，
能够直接更厂家拿货的已是少见，至少你们从对方的批发价格上可以看出对方的皮肤擦层次，
当然有点必须清楚是高档货之间的价格比较， 不同档次的货价格没有可比性的，
以前经常遇到网上批发同行向我指出他的货比我低50-60% ， 然后对方给我看了相册或者网站后，
我只觉得啼笑皆非，对方以中档的价格批中低档货，性价比可想而知， 以中低当货的价格比中高档货
没什么可比性，我能不气闷。

3厂家面对国际市场波动，着眼于 长期经营永远关心订单和大客户的稳定性，
因此对于几十件甚至几件的散批没什么兴趣， 在什么层次上赚什么钱，一个层面关心一个层面额问题，

4 我的货批发价25-165 价格不高 相同档次人家批45-330 ， 零售在60-800乃至100 ，
连衣裙那回去零售基本在400-700间， 就是这个档次 虽然图片糙点， 货实打实是好货。
我们以前做过低档中档 高档 吗很清楚低档货批什么价， 个人觉得网上的中低档货批发价格略高，
图片做的漂亮可实在拿回来不如意 线头啊版型啊 很多问题， 我以前批过几万件这种货，
说实话只要一件没卖掉我面包做法就想扔 看到低档的心烦。 赚了很多货 最后5-10
元青掉的。中低档货多少存在质量问题 这点避免不了， 所以现在对这类货很敏感， 即使10元一件货有问题
客户也是计较的 也要补货的，
而我拿任何档次的货都不能更厂家退，所以我现在对中低档全部放弃，以后也不敢染指。中高档不怕压的，

 总而言之一句话，任何行业都存在细分，
服装行业是中国发展最成熟最全面最饱满的一个行业，这个行业存在商品细分天经地义，
从纵向可以细分年龄，风格， 从横向可以细分档次， 品牌，这个行业是个绝对立体的行业，
请不要随便将中低档和高档货混为一谈， 当初很多同行对我说我可以提供你货源，
他们的报价如果是我要的货确实诱人 ，但是有几家我实地看过， 13行的货的风格 面料用色 做工线头 色块搭配，
辅料拼接我们 太多细节 我们都很熟悉， 事实证明那不是我要的货。 在此我并无冒犯同行的意思，
如有冒犯敬请原谅，我也欢迎确实有优势的高档货 厂家与我们联系， 我们只限于高档货外贸 品牌一线二线均可，
面料做工要求比较高， 款式
做高档货以来回头率达到90-95%，熟客保证了我的信誉和品质谢谢!!! 
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