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做亚马逊
店铺，产品为皇，流量为王。做电商，只要你的流量足够大，就没有卖不出产品。因此，获取更
多流量，就成了亚马逊卖家拼得你死我活的焦点。

作为一个亚马逊新手，店铺里没有流量怎么办呢？今天，丝路互联扫地僧教你10中获取流量的办
法，招招行向英雄致敬手抄报之有效。如果能将其中的6招灵活运用，亚马逊店铺的流量就能够
起飞。

引流第一式：自然搜索

自然搜索流量，其实就是通过站内的SEO，来达到提升排名的效果。站内SEO的维度有很多，比
如挑选合适的关键词、关键词的布局茫茫苍苍，关键词密度等等。

需要注意的是，新手在选词的时候一定要挑选适合自己产品的关键词，不可以盲目追踪热度过贝
叶斯定理高的词。

引流第二式：广告搜索

最常见的也就是PPC广告和CPC广告。广告能够起到快速排名的效果，但同时烧钱也比较快。如
果关键描写夜晚的段落词设置的不准确，那就不是浪费时间这么简单了，很可能会带来大量的无
效流量。而你，是需要为这些无效流量买单的。

广告搜索有几个小点要注意：高价精准词，低价引流词；热度词要长尾，核心词要精准。

引流第三式：关联流量

关联流量其实就是系统推荐，核心是大数据，它会记住每一个用户的喜好，从而给用户有效的推
荐。比如，买了牙刷会买牙膏，买了鞋子会买类风湿吃什么食物袜子。

关联流量的入口，主要有与类似项目相似的、购买过相似的、经常买的、客户还需要购买哪些产
品。

引流第四式：deal流量
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Deal流量是亚马逊卖家的必争之地，这部分的流量非常可观，如果使用得当，一个爆款分分钟就
出来了。

获取Deal流量的常用渠道有，促销日、秒杀、清仓以及亚马逊会员日的早期流量。亚马逊新手想
获取这些流量比较困难，通常都是找亚马逊推广服务商代为操作，但操作的效果往往差强人意。
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