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现在淘宝
竞争如此激烈，要想在众多竞争者中脱颖而出，不会些简单的淘宝店铺方法怎么能行。其实淘宝
推广的方法非常多，也有很多人使用各种各样的推广方法让店铺销量好起来，但是并不是每个推
广方法都适合自家店铺，所以，并不需要掌握太多的方法，只要好用就行。

一.微信丶来往推广法

手机推广具体方法：

1.疯狂增加微信丶来往好友数量，玩过微信丶来往的人应该会发现只要你手机通信录里的联系人
开通了微信丶来往，系统就会提示你添加对方为好友。以此类推要想疯狂添加好友首先就要大量
增加通信录联系人数量。联系人哪里来，就不用我多说了吧。

2.下载手机淘宝或通过手机浏览器打开淘宝网进入自己的店铺，点击分享按钮就可以把宝贝分享
到朋友圈了。

二.软文推广法

辛弃疾是什么派诗人

说白了就是通过把自家的产品和同类目大品牌融合到一起，进行宣传推广的方法，你可以理解为
“傍大款”。操作步骤：

1.整理各类目商品数据，量多量少根据自身能力而定。表格内容重点要突出促销信息丶产品价格
。

2.插入自身网店的产品数据，最好放在比较靠前的位置。

3.为表格想取个吸引人的标题，如“2019年双十二活动商品清单-价格提前曝光-已解密11.08”

4.qq好友分享表格丶qq群共享上传表格及邮件附件的形式分享表格。

三.论坛推广法
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说到论坛推广很多人会想到发精华贴丶然后被置顶接着为网店引来大量的流量。你以为你自己文
笔很好，还是论坛是你自家开的?年经人，要实际点。看步骤。

1.搜索设有积分兑换奖品的论坛(如化妆品就可以找一些化妆品试用类的论坛)，很多论坛为增加
用户粘性，特地设置了这么一个板块。

2.批评与自我批评联系管理员，为论坛提供奖品。注意点，奖品要是自己网店上的宝贝，奖品介
绍要含有淘宝网上产品的链接，甚至可以跟管理员索要论坛广告位。

四.客户二次营销

就是把之前在网店下过爱不释手是什么意思单的客户，双十二再喊回来，方法主要邮件丶短信丶
来往及优惠券。所要的信息在淘宝后台已成交客户中都有。

在对老用户进行二次营销前一定要对老用户的喜好进行分析归类，尽可能有针对性的推荐引导。
我们要的不仅是在双11，双12让老用户购买我们的商品，而是更多的成都文理学院学费二次，三
次，四次和更多的购买。

怎么做好老用离骚 全文户维护，怎么总结用户喜好?相信很多人都会有这样的疑问。这里简单介
绍下我的基本做法。

①老客户分类，分别分为一次购买用户和多次购买用户

②通过成交来源了解用户购物习惯，并针他们的习惯选择活动形式

五.互换链接推广法

如果说交换友情链接推广，想信很多人都懂，但这里说的互换链接不单指交换友情链接，包括交
换广告Banner，把流量互相导入。如果自己有多家不同类目网店，这个方法就可以很容易实现。
操作步骤：

1.寻找不同类目，或同类目但经营产品不同并且每天流量与自己差不多流量的网店。

2.确定交换广告位置及广告位大小，一般是左下角的友情链接，和产品详细页下方相关推荐产品
(6-9个)。

此外还有直通车丶淘宝客丶SNS分享丶口碑推广等，我就不一一说明了。
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