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1.软文推广

网络推广中不可或缺的方式之一。在一个流量比较大的平台上面进行一个软文的营销是现在非常
流行的做法。但对软文要求质量较高，如果广告特性明显可能会拒稿。软文质量高低，对推广th
roughtherain效果有直接的影响

2.论坛BBS

论坛，例如天涯，属于网络社区最主要的形式之一，也是一个年会表演什么节目好很好的推广渠
道，用户群体庞大，受众群广，互动性强，可人为制造影响力，可以在论坛上发布相关软文、发
帖子，把信息公开，广撒网。但目标受众群不易确定。

3.问答类网站

问答类网站，比如百度问答，具有极强的互动性，可快速传播信息，是重要的网络推广方式之一
，属于口碑推广。利用问答类网站，结合SEO的技巧，抛出用户关心的问题并进行解答，植入相
关信息，具有高权重，收录快，排名好等特企业管理点，是一个较好的推广方式。

4.热点事件

热点事件推广通过整合社会，企业，用户等各种资源，创造出大量媒体和用户的新闻，借助新闻
，来吸引公众眼球，起到轰动的广告效应和关注度，达到推广传播的目的，一30分钟简写般来说
热点事件推广有两种模式：借势和造势。但媒体的不可控制和用户对新闻的理解程度很难把握。

5.博客/微博

微博营销因其门槛低，传播速度快，可在线互动等特点走入营销手段行列，而博客可以任意撰写
广告式文章，随便发布信息，也可互动，还可以增加外链，是网络推广必不可少的工具之一。

6.微信

目前，最火的网络推广方式之一。其将诗和信息推送给关注用户率为100%精准的营销宣传，可
以一对一针对性的对某一用户进行消息推送，经营订阅号，引起更多用户关注，还可以在朋友圈
发布相关信息。
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7.百科

比如百度百科，360百科，也是网络推广方式之一，因其具有权威性，知名度高等特点，在网民
心中有不可撼动的品牌效应。
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