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A. 淘宝网店怎么做，还有女装的货源在哪里可以找到

 看你是做代销还是说自己进货去做，做代销的话淘宝有个分销平台或者也可以去阿里巴巴看看
，有招分销商的，你可以去看看 

B. 如何找到好的淘宝女装货源麻烦告诉我

 第一类是：走便宜路线的。“不要品牌，质量差一点也没所谓，最主要的是便宜，最好一件5
块钱进货的那种。”敢在自己在淘宝店铺这些货源的店主补丁ms17 010们一定都是走低价路线的
。他不担心质量会影响销量的问题，也不怕顾客会因质量问题而投诉的事件。因为他标出的销售
价就很低，明摆着告诉消费者：我卖的就是劣质货。顾客也是本着捡便宜货的心态去购买的：管
它质量好不好，这么便宜，买了再说。这是一类特殊的淘宝店主群，风险和弊端也用不着外人道
也知道了。
第二类是：走高端路线的。每次有顾客反映他们的淘宝店衣服的价格贵时，店主们都会强调地说
：“我们淘宝店卖的都是品牌！”这类淘宝店所找的女装货源都是一些大品牌、名牌。针对的消
费群体比较窄，但胜在质量比较好，产品附加值高。所以找这些货源给人的感觉就是两会学习心
得后顾无忧。但销量与利润即会因为它的消费群体面的狭窄，价格高而受到很大的限制和影响。
所以，要不要进这些货源是一个值得斟酌的问题。
第三类是：走平衡路线的。质量与价位两者都兼顾。要找保证质量的货源是为了网店本身：一方
面，淘宝店要长远发展，必须是要考虑自己店铺的品牌和口碑的问题，谁会放些质量差的商品去
砸自己的招牌。另一方面也考虑到自己淘宝店的信誉问题。要是顾客因买了质量差的商品给了自
己一个差评，那真是“想死的心情都有”了。所以考虑到这些问题的淘宝店主们都会选择找有自
己牌子的货源。当然也要考虑到价位的问题。毕竟对于顾客来说，谁不愿买到更便宜的商品啊。
对于淘宝店主来说，在同质化的前提下，能够给予顾客更低的价位才是硬道理——这就注定了淘
宝店主们不能进名牌货源了。那怎么办？考虑二、三、四线品牌啊。一方面，他们既然有自己品
牌，就不用担心质量问题，因为他们也不会自己砸自己品牌；另一方面，他们的质量与名牌其实
也是相差无几的，而实际上很多所谓的名牌都是与他们签约自同一间加工厂的。但在质量差不多
的情况下，一般二、三、四线品牌却比名牌要便宜很多。
综合以上三类，如果你不打算走特殊路线的，也不想走高端人群的消费路线的，我觉得最适普罗
大众的还是找第三类货源比较好。网上这类货源很容易找，我很多时候见到不错的批发网站都会
将他们收藏起来，我建议大家也要有这习惯。目前，我在一家“大广货批发网”进货源。算是个
建议，写得不好，不要板砖，可以吐口水，哥很多年没被人骂过了。哈哈。 

C. 淘宝上的卖家都是去哪里找的货源的。谢谢（急）！
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1、大型批发市场

厂家进货是一个非常不错的进货渠道，但是进货额要求比较高，所以建议一般卖家可以选择当地
的大型批发市场。

一般来说，在大城市开网店更有优势，经常逛逛当地的批发市场，不但可以熟悉行情，还可以拿
到很便宜的批发价格。如果能和一些批发商建立良好的供求关系，就能够拿到第一手的流行货品
，保证网上销售的低价位。

但是，在批发市场进货需要店主有极强的议价能力，一不小心很容易进到高价货。在批发市场进
货还增加了店主的投资风险，提高了库存积压的可能性且售后服务没有标致rcz敞篷保障。

因此，这种进货渠道不断的没落，越来越少的店主选择市场进货。相反，不少的网店代理、网店
加盟、一件代发等方式的网店货源渠道正在在不断的扩大，成为了许多卖家的选择。

2、网店代理、网店代销或网店加盟

一般可靠的网店代理具有正规的营业执照，仓库内有一定的库存产品。另外，一般的上家为保证
真实性，产品图片都以实物拍摄为准。好的上家对售后服务有一定的保障。当然，像发货速度、
产品的质量和价格等等的因素也是衡量一个网店代理是否可靠的一个重要标准。

(3)淘宝女装哪里找货源批发市场扩展阅读：

货源分类：

一、实物货源

实物货源是指看得见摸得着的实物商品即可以用来价值交换的物品，要求满足条件

1、有内在价值

2、可以用来交换

3、实物。如衣服，汽车，计算机等。

二、虚拟货源

虚拟商品是无实物性质，网上发布时默认无法选择物流运输的商品。可由虚拟货币或现实货币交易买卖的虚拟商品
或者虚拟社会服务等。

虚拟商品主要有如下几类：

1. 网络游戏点卡、网游装备、QQ号码、Q币等；

2.移动/联通/小灵通充值卡；

3.IP卡/网络电话/软件序列号；

4.网店装修/图片储存空间等；
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5.电子书，网络软件；

6辅助论坛功能商品等；

D. 淘宝女装大部分的货源是来自哪里

 货品来源(集市)：
1，四季青，十三行，动物园这样的区域性的大的服装批发市场。
2，公司品牌尾货，几年前的货处理。【包含福建，七浦路等这样大规模做尾货的集散地出的货】
3，外贸尾单，次品单，剪标商品。
4，工厂流出的，就是外国品牌要1000件，我工厂实际做1500件，500件我悄悄卖了，要么卖给中小品牌，要么加价
出了。【这个是违规的，所以一般都是悄悄的做】【另外就像我们找加工工厂生产也会在合同项上备注，不应许有
这样的行为，一旦发现罚款多少多少来约束。】
5，有专门的做打版，打样的单位，推销款式。选择合适的款式来加工 或者单纯买款式付钱。
6，自己设计
7，自己改版，去韩国，日本，国外买一些货品来小改。
8，小虫米子这样的，抄大牌，做仿版，抄图片来生产。

有很多 是代销分销的，自己作图处理图片很麻烦的 

E. 想在淘宝开服装店,如何找到货源

想在淘宝开服装店,如何找到货源？

想要找货源，有以下几种方法：

到批发市场或者厂商进货

去当地的批发市场或者去一些比较有名、质量好的的批发市场地进货。如果能在当地找到合适的厂商，也是不错的
选择。亲眼看到、摸到的让人比较放心，而且都是现场挑货。但是进货时决不能马虎，进货时一定要仔细看，三思
而后行。挑货的时候一定要货比三家、多看、多听、多问、多想河北高考，不要轻易的下决定，一定要慎而慎重的
选择。

做品牌代理商、经销商
找网上或者网下找一家厂商，做其代理商或经销商。需要注意表示笑的成语的是，在价格方面。尽力拿到最低的价
格，这样才能更好地应对淘宝日益激烈的竞争。库存方面一定要准备充足。产品的质量是否够好。公司的首选信誉
好、规模大的厂商。物流也是一个重要点，顾客回音为货品没有及时达到二不满，也会因为包装问题而给出不好的
评价。相比于上述的方法，第二种方法更加省钱，而且没有压货的风险。

网上采购平台
到现在为止，已经有很多人在网上成功找到货源。目前为止，全国最大的网上采购批发平台为阿里巴巴。阿里巴巴
有非常多的货源，可选择的空间很大。正因为选择空间大，我们在选择的时候更应该慎重。

F. 淘宝卖服装货源怎么找

经常听到用户抱怨说在淘宝开店不知道卖什么好，也不知道货源在哪里找的，比如说淘宝卖服装货源怎么找呢?下面
就跟着电商知识网小编一起来了解下哪里找货源吧。

1、我这里和大家分享的找货源途径当然是阿里巴巴平台上找货源了，这里面的服装厂家太多了，大家可以自己去
挑款，然后申请作为卖家的代理商，或者是经销商，还可以直接申请成为淘宝分销商，这样大家就可以直接在自己
的淘宝店铺内售卖一些商家的产品了。

2、阿里巴巴平台可以说是在淘宝开店没有货源的新手卖家用户最便捷的货源合作平台，这里支持一件代发货不用
大家压货压款，对于新手开店卖家用户来说需要的投资金额就相对较少。不过在这里选货有一点不好的地方就是容
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易撞衫，可能你代理的这家货淘宝平台上很多其他家店铺都在卖，新开淘宝店就有点不容易创造出销售额。

3、除了阿里巴巴平台之外，其实还有很多平台也是大家开淘宝店卖服装的货源来源，比如说微商产品，用户朋友
圈内如果有卖服装的，就可以和对方谈合作，将这些货上传到自己的淘宝店铺里面进行售卖，这也是货源来源。

4、除了微商还有杭州服装网以及其他的一些大型服装批发网站目前也是支持一件代发货，让用户将产品同步到淘
宝店的，所以大家可以多去搜索相关的平台，进行货源寻找。

5、以上都是网上找货源的渠道，用户如果有实力的话，也是可以去线下实体店进行货源寻找的，比如说到附近的
批发市场直接去拿货，将自己觉得不错的衣服批发回来，然后自己来拍照编辑上传售卖。不过这种方式就是需要用
户投入的资金比较多，很多新手开店用户也不会采纳这种操作方法的。

G. 淘宝网女装批发货源哪里找

 品牌女装批发
我推荐一家大型的服装批发网
熙之婵服装批发网
服装批发货源供应商
我一直在这家公司拿货
蛮省心
专业的服装批发网
实体公司经营
实体店进货有保障 

H. 想在淘宝网开服装店，请问怎么寻找货源呢（最好是代理）

 需要你在淘宝上面注册一个你的淘宝店铺..最好在申请个淘宝汪汪比较方便联系..在申请个银行卡要开通网银的⋯
然后自己需要准备一个数码相机方便你拍摄用..联系一家快递公司(长期合作,会有优惠的哦~~).进的货那要看你的风
格了..一般的进货渠道是一般的大中型批发市场..如果在其中你也可以搭配饰品来卖啊~~我的建议!!还有你一定要把
你所销售的物品尽可能的描述仔细..最好可以从各个角度给予视图的展示⋯ 

I. 我在淘宝开了店，想卖女装，在哪找货源，哪里的好些

 主要看你是哪的 如果你是江浙沪的 建议可以到常熟 很多厂家 价格不贵 你可以自己贴牌 

更多 作文 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/92_0.html
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