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范文网，为你加油喝彩！

⑴ 请问棉衣批发去从哪拿货

 这烦人的广告！ 

⑵ 想进点便宜衣服，去哪进货

 刚开始做服装，偶建议先做上装，以为上装，连衣裙，这些对尺码的要求不那么高，下装就比
较难做，特别是裤子。

首先定位自己的店铺。比方说卖女装。卖那种风格的衣服，多少价位（中高低档）的，哪种年纪
的，青春，轻淑，成熟，中老年等等。

定位好自己的店铺了就开始逛逛批发市场。中国大的批发市场在广州，虎门，杭州，这是南方，
北方大的就是北京动物园和大红门。

逛逛当然得货比三家。到批发商那里问，要问“怎么拿”，不要问怎么卖。比方说有的批发必须
拿一手号，你去问这件衣服怎么卖，明显告诉人家你是新手，可能就会给你高价。

第一次进最好多拿几家的货，每家不要太多。拿了货不要一件件看，只点下数就好，有问题回家
再说。你要一件件点，人家就知道你是新手了。

服装最主要的就是自己的眼光。如果自己刚接触服装，就每家少拿点，多选些样式。不过这样一
般批发商不会给你什么低价格了，毕竟你有量才有西周距今多少年低价。

进货时，千万不要对批发商提出如果产品不好卖能不能换成好卖的商品这类问题，如果你这样问
，会被批发商认定你以前没有做过生意的，是生意场上的新手了，接下来不用说你都猜到批发商
会给你什么样的报价了。批发商没有义务为你承担进货的风险，他能够为你更换次品已经是很好
的支持了。

还有砍价不要太狠，批发都是走量，不会有零售几倍的利润，一般便宜个2%–3%都可以了。

最后进货的时候记着带小推车啊。最重要的一点就是跟批发商搞好关系，这个关系当然跟你进货
的频率有关的，长进货。批发商就会告诉那款好卖，价格自然就会降低。
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1. 品牌加盟店。这比较简单，你选准了某个品牌，只需要在某个品牌厂家或是总代理那里去进货
，选货就可以了。
2. 多品牌经营，或是做杂牌，这就要费点心思。如果你在省会以上的大城市开店，店面比较大，
装修也够一定档次，就要亲自去进一手货源。一般是在国内主要的服装生产地或主要集散地去进
货。常见的是广州，杭州，武汉，福建，温州等地(具体就不写了，论坛和网络上有许多介绍，
大家可以参考)。在这些地方一般都可以一次搞定开家服装小店的货，同时也可以了解一下别人
店里时如何装修，如何布置，开店的选址，价格等。以便于你开店作参考。如果你在中等城市，
或是小城市(集镇)开店，就不必去那些地方，因为你进货量不大，又进得比较频繁，去一次费用
太高。(建议在每季开始时去一趟，目的主要是了解流行趋势)可以在各省的大型批发市场进货，
价格高不了多少，比你去一次远门更划算。要知道和当地的批发商搞好关系对你小店的经营大有
好处。譬如你可以调货，换货甚至退货，享有很多优惠条件(记住：有钱大家赚是做生意的根本
，怕别人赚了钱，你就不可能赚钱!)别人是批发商，对流惩戒之箭加点行趋势的把握，规避风险
，资金，眼光都比你好，借别人的智慧也是好办法之一。
3. 进多少货合适?一般来说，要有二手资金，一是进货资金，二是补货资金，还要准备有点结余
，万一部分货压住了怎么办?不要把鸡蛋放在一个篮子里!对小的零售店而言，一个色，一个码进
一到二件(套)就可以了。
4. 多色多码怎么办?很多服装的大货有很多色，进货不要全进! 一般有二到色足矣(可根据当年流
行趋势和当地欣赏水平来进)对尺码也要有把握，中间多进一倍，两头少进。对裤子一类产品，
有的批发商最低要求要整箱进，对尺寸的把握尤其重要，可以和商家商量，数量不变，但要自己
选码子。
5. 一业为主，兼顾其他。是很多做杂牌店的经营方法。连带产品不要忽视，有时可以收到意想不
到的好效果。笔者曾经做休闲装批发，有段时间没找到感觉，无奈之下，进了一批休闲包(想和
服装配套)不料想休闲包以上货就被一抢而空，连带服装也好销了，补进了N次货。真是无心插
柳柳成荫!
6. 进货要注意的事项：尺寸最好试一试。开服装店，服装进货是首要问题，要开好服装店，就必
须懂得进货，有何好的服装进货的渠道，才可以开展其他工作下。请人打包时，纪律部要注意看
看有没有装错货。尽量争取好的换货条件。
7. 开网店怎么进货?最好是去批发点进货，也可以找服装工作室进货。网上进货要注意安全，不
熟悉的店可以多了解一下。不要只看相册，服装不仅要看色彩和款式，面料很重要，相册只能看
，不能摸，可以让对方寄一点面料小样，权衡一下。
8. 进处理货可以吗?这要看情况。如果你是专门做处理货的，可以考虑，不要贪一时便宜。既然
是处理，总有各种各样的问题，没把握还是不做的好。 

⑶ 衣服批发来卖的利润有多高，一般的衣服进货价是多少

 一件衣服的利润不能一概而论，一般常规的零售报价至少是拿货价的2.2倍，因为要考虑服装
的库存、折旧、员工工资、房租水电等等。
但是服装的定价策略一般又要分为3种：
第一，低价引流款，这种款式比较大众不赚钱，别人都有的款，价少加一点，让客户感觉你家便
宜；
第二，就是常规利润款了，就是至少要在拿货价上加2.2倍，这样还可以做个会员打折什么的，
有的加3到5倍的都有，比如和家的品牌有的客户在商场就是3-5倍；
第三，高档款，这种款式一般可以定个3倍左右，不走量，就是精选几款高档单品，提高店面档
次之用，让客户有一种你们家很高档的感觉，那么她买普通的款就觉得很超值了。 

⑷ 供应河北邯郸便宜的服装批发市场便宜棉衣批发在哪里呢
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 河北邯郸便宜的服装批发市场便宜棉衣批发在哪里呢
厂家直销服装批发网之一广东虎门雅致服装批发网,为您提供一手服装货源,雅
低额的利润来回报广大顾客的支持，让全世界的人们都能享受到更加便捷的服
务，以低廉的价格批发到称心如意的优质商品。秋季女装、秋季女装、冬季女
装长期供应四季时尚流行女时装， 时尚毛衣，韩版卫衣，加厚棉衣，羽绒服，牛仔裤，毛衣，
卫衣棉衣，羽绒服等等适合中低档市场销售，我们主要客户 

⑸ 一般情况下是从工厂批发衣服便宜还是从网上(如阿里巴巴)批发拿货便宜啊

 看你拿的是什么货源了，一般情况价格都差不到那去的。阿里批发唯一的好处就是你省了跑腿
的费用 但是缺点就是你看不到货源，没法保证质量的好坏
还有对方的信誉保证。去厂家虽然会有请安静的忘记我点麻烦
但是起码心里有底看了货和厂家地址，有保证 

⑹ 网上哪里批发衣服最便宜

批发衣服的网站推荐：有拿货网、搜款网、一起做网店、阿里巴巴1688、货捕头杭州女装网。

一、有拿货网

大多提供广州、北京、杭州、上海等地的服装批发市场货源，不过酷有仅服务实体店主，不支持
卖家既在淘宝零售又在酷有批发，所以对于微商或者网上想开店的新手来说，这就是一个弊端。
酷有网的买家是可以直接在网站上跟店家交流的，每一家店的拿货规则都可能会不同。也不是所
有网站上的店家都支持一件代发的，所以在这里拿货前一定要咨询店家。

五、阿里巴巴1688

作为全国最大的B2B批发网站，货源可以说是最广的，货全价格也低廉，尤其是阿里系的，背景可靠。不过对于单
独的服装批发来说，1688最大的优势也成了它的劣势，正因为货源太全，特别是新手，无从下手挑货源。而且对于
服装批发来说，1688上很多店铺是有包邮条件的，类似500件起包邮，或者是1万金额起包邮，这就对很多批发新手
有很大的压力。

⑺ 第一次去服装批发市场拿货需要注意什么

在经营服装店的过程中服装店的进货就是非常关键的一环，货品好坏很大程度上决定了店铺业绩的好坏，好的货源
能给服装店带来不错的收益。那么，2020年新手去服装批发市场进货需要注意什么呢?

一、要有明确的目标。你开店是为了干什么?当然是为了赚钱，服装批发要确定好自己的目标和方向，只有这样，才
能充分地发挥自己的优势，不然只会赔钱。

二、一分价钱一分货。在进货的时候，千万不要贪图便宜，要选择那些好卖的产品:款式新颖的，质量上乘的，一般
来说，价格高一点的，可以退货，风险商家承担，而且档次和质量都高一点。

三、新手去批发市场，首先应该掌握怎样问话?

进货叫“拿货”，卖得好不好叫“走得好不好”，尽量不要说“买” 或者“卖”这样的字眼，并且一定要理直气壮
，声音洪亮，一副老到的样子，切不可战战兢兢、东看西看的，否则，老道的批发商一看你就是新手，除了这些，
还应该掌握一些常用的服装市场的”行话”。
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“杂款””整款”，杂款和整款服装大多就库存服装而言，所谓杂款服装，一般指在一一种或几种面料下有多种款
式的服装，而整款服装是在一种款式下，有众多数量的相同款式的服装。明白了这些，客户在选择整款和杂款服装
的时候就有了更多的思路，整款服装款式单一但量大，而杂款服装款式众多而量小。

一手”，服装批发拿货的术语，指该款服装齐码拿货( 即某款服装从s到X(L号)，一般全码(全色)各来一件叫一手。

2020年新手去服装批发市场进货需要注意什么?小编就和大家介绍这些了。新手到批发市场进货，应适当掌握一些常
用行话，帮自己增加底气，方便与批发商的交流，不至于让商家把你当做刚入行的”菜鸟”而宰你!

⑻ 棉衣批发的厂家一般在哪些地方比较多棉衣进货有没有什么窍门做棉衣的有没有羽绒服批发

 棉衣批发的话你可以选择一家比较可靠的生产厂家
一般广东那边的棉衣比较好，你可以网上搜索一下
或者直接网络搜索 飞亚达制衣厂
批发衣服 就找飞亚达制衣厂
火爆批量数家媒体报道
坐拥厂商货源 抢占黄金口岸
——————————————————————————
工厂直营 厂家供货
坐拥厂商货源 抢占黄金口岸 全国货到验货付款
火爆销量 数家媒体报道 400免费接入 来厂可刷卡
一厂：广东省东莞市虎门镇镇口第二工业区以纯旁
二厂：广东省东莞市虎门镇表彰大会作文博美布碎市场二巷7号楼
档口：广东省东莞市虎门镇大莹东方国际服装商贸城A501-A503 

⑼ 请问哪个地方批发棉衣最多最便宜的

 建议你去浙江那边看看，那边很多棉衣外套批发商城，另外那边制衣厂也特别多 
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