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 拉飞姆服装品牌兰州有几家

 这个我帮你收集的一下，以目前的相关的资料显示，在甘肃兰州一共有五家之多，都是专卖店
。 

 大连哪个商场有拉飞姆女装

 大连一般的大型的商场都有拉菲母女装。 

 拉飞姆女装在福州有专柜吗

 闽清县，永泰县，罗源县，平潭县，仓山区，马尾区，福清市，晋安区，连江县，拉飞姆女装
在福州有专柜嗒。 

 我开服装店的，生意越来越不好，导致坚持不下，请问我输在那里

 店铺形象决定服装价值，服务态度引导回头客户，地理位置看出顾客流量，货品好坏提高成交
比例。一个店业绩的好坏：货品占比40% 地理位置占比20% 员工占比20% 其他占比20%
一、首先要调整好河南博物院自己的心态
凡是做生意，都不要期待有暴利的行业，也要有失败的准备!不要以为找一家店面，把服装产品
进货回来就可以的了，就算有些人很努力去经营了，但也不一定能赚到钱，因为服装行业市场竟
争太激烈了!所经营的服装店收益多少，要先看投资的额度再比较收益的情况，不要做一些不在
同一个级别比较以扰乱自己的心情!
二、店铺整体硬装修与软装修都要到位
要知道，店铺的形象、灯光及产品的陈列也会直接影响销售额!人靠衣妆，佛靠金装，服装销售
也要懂得包装。因为再好的衣服放在地摊上卖就是地摊货，让人相信他是品牌货就非常困难了!
其实，生活中很多顾客的心理都是这样，装修得不好的店铺肯定是卖便宜360看看货的，而装修
得好的店面肯定是卖高档货的，在装修好的店铺里能买到便宜货就是物超所值!要不然，品牌为
什么都要讲究整体的形象呢?更重要的一点就是，同一款服装挂在不同档次的服装店里，效果也
会不一样，所获效益也会不一样，所以，不要因自己店内整体的形象影响到自己的衣服的档次，
影响到顾客的购买欲。
三、捉住节假日做好促销工作
想要在节假日做促销活动的时候，就一定要确保店内卫生专业技术资格考试网上报名系统有足够
的存货量，若是存货量不足，促销效果再好，也提高不了多少销量和营业额。因为你库存不够，
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想要提高也没有产品，等到进货回来，促销活动的气氛都已经过时了。所以，想要在促销活动中
获得更好的效果和利润，就要保持店面的备货量。
四、营业员的水平非常重要
招呼顾客要热情有度。对待进店的顾客，不能热情过头，但也不能爱理不理，如果顾客拿起某件
衣服在仔细看的时候，可以提议让其试穿服装，并可以推荐类似的款式供他多样选择，这就要求
营业员有一定的经验，千万别弄巧成拙了。有一点需要注意的是，不合适顾客的衣12月英语服，
一定不要说合适，或是硬想让他买，这样会造成流失客源的不可挽回后果。
对于老客户，要懂得给顾客优惠，尤其是一些经常帮你带来生意的老客户，一定要给这些老顾客
实在的优惠，这样才能留住他们，而且也能提高他们的忠诚度。对于服装店以后的发展是很有帮
助的。
五、不局限在店铺，多找销售渠道
若是只局限于自己的店铺，那效益也会很狭窄，只有多找出路，灵活多样化，才能带来更多判定
是什么意思的效益。例如参加商场短期特卖会与产品展销会等等。
可以搞一些特卖活动，一年中做几次短期促销，可在商场、超市谈入口处位置做短期促销，要记
住售价不要太高，非常聚人气!最适合在这种地方卖，再把店内的滞销款低价一起处理! 
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