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新手开店比刷单更重要的是什么？这里说的新店铺包括新开的店铺，重新开张的老店铺和一直在
开但日访客只有几针炙穴位十个，不超过200个的店铺。这几类店铺的销量是最难突破的，店铺
连来逛的人都没有，哪来的销量增长？

没人逛，就没销量，没有销量就更没人来逛，形成恶性循环，我们要打破这种循环最好的就是自
己想办法创造销量，不能完全等自然搜索流量来成交。

因为大多数店铺产品很难变动的了，就不提什么选品选蓝海市场了，那我们还能做的是什么？
1.在一个合适的时机切入

有些类目是季节性的，你不能等市场热起来了才开始上架宝贝。一般正常运作的店铺都会在市场进入高峰期前一个
月甚至一个半月开始操作，那我们就跟他们同期或者比他们更早，这个时候大家都是0销量或销量很低，虽然购买
的人不多，但这时候同行之间的差距最小，0销量的宝贝也容易被转化，是你最容易打开局面的时机，为进入旺季
做准备。

（建议用直通车流量解析查主关键词，数据拉一年的看，就知道自己细分类目什么时候是旺季，什么时候切入市场
最合适，还开通不了直通车就让朋友帮忙查一下你主关键词的数据截图给你，做电商总不会连个能打开直通车后台
的朋友都没有吧）。
2.选择合适的关键词

主要有两个思路：一个是选择非常精准但竞争很小的词，这些词搜索结果展示页面出现的都是极低销量的宝贝，你
的宝贝就更有机会成交，但这种词一般搜索量很小，所以需要多个新宝贝错开关键词布局，小流量汇成大流量，提
高转化概率；

另一个是选择系统正在推荐且很少宝贝在用的飙升词，系统下拉框会不定期改变推荐的长尾词，刚调整时往往很多
卖家跟不上，你只要平时多关注下拉框，自然就会发现不少这样的词，这些词流量大且宝贝数量少，我们的宝贝就
更容易拿到流量。虽然要面对高销量的竞争宝贝，但你的宝贝被访问的多了，总会有特别喜欢你家宝贝的买家，0
销量由此而破。查找彪升词我可以提供一个简单有效的方法，直接用多多参谋搜索类目词，那些很长尾但人气高的
基本就是系统在推荐的，找那些刚推荐不久的（特征就是商品数少），相对来说竞争会比平常的词小很多；
3.只要你上架了产品，多多少少都会有展现的

系统对每个新宝贝都会照顾到，你没有访客是因为系统分给你的那些展现都没形成点击。有新品标的类目尽量拿到
新品标，有新品标更容易获得展现，没有新品标的类目也要按新品的要求来发布宝贝，因为系统是知道你这个宝贝
市场上有没有，上市多长时间了，如果认定市面上没有同款给的展现机会就不一样。上面说了，上架了宝贝就一定
会有展现，如果形成了点击，在详情页主图上引导买家尽量联系客服，因为你的宝贝没销量没评价，买家们下定不
了决定，一旦他们联系了你，就要想办法满足客户（你现在是要打破0销量，适当让利和超热情服务是应该的）

首先主要是聊产品，让买家认可产品，解决信任问题，形成转化。如果聊产品行不通，你还可以聊你经营淘宝店铺
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的不易，引起买家共鸣，打动买家，实现情感转化，如果你把自己说的多艰难，遇到像我这样的人五一放假2018是
一定会买的，同情心每个人身上都有，只是程度问题，反正就算买了不满意，不是还有7天无理由退换货么。
4.新店铺前期先解决销量有无问题

也就是说如果不是高单价的林肯简介东西，我建议可以适当让利，甚至可以直接赠送，这个方法是最快速效果最好
的（如果是高单价的，可以使用大额度优惠券和赠品，只要你给的性价比够高，就一定会有人愿意尝试）。到这步
很多小卖家又迷糊了，我就是想送，都不知送给谁，一是多跟同行交流打探哪里有较集中的目标人群，二是各种大
学生诚信调查报告专业论坛和群，往里面一钻，你要是白送东西，肯定很多人会乐意接受的。这样明摆着亏本好么
？你不这样做，那么店铺销量一直停在那，永远打不开局面，而且这种亏本不是一直的，等流量和销量起来，能正
常卖了，自然会把前面亏损的这些钱赚回来的。

我们前期不家风大全管利润，是现在这个电商背景下无奈而为，你不想办法突破销量，就永远只是浪费时间和精力
在瞎折腾，不管选择哪条路，最终都要解决销量问题，才能更好地解决流量问题。
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