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爆款有时候会成为一家网店的必杀绝技。爆款除了能够提升单品销量和数据之外，也能够带动整
个店铺销量的提升。因此，对于一家网店来说，打造一个属于自己店铺的爆款是很有必要的。而
在进行爆款打造的时候，我们常用的工具就是直通车了。

那么，下面我们就来跟大家分享一下，关于淘宝直通车爆款打造的方法，供大家参考。

1、测款、选词

打造爆款的第一步当然就是选款了，除了凭着卖家的敏锐直觉之外，我们也还是需要依靠一些客
观的数据来进行综合的分析的。

选款完成之后，就要进行测款了。测款端详也是通过直通车来进行的，根据市场需求，选择一些
性价比较高的产品，同时综合考虑属性和卖家等因素。此外，还要注重所选款式是否符合季节性
。在爆款打造之前，也还需要进行一定的销量和好评积累。

测款完成后，还需要根据产品的特性进行关键词的筛选，也就是选词。前期可以使用一些禅为关
键词，注意关键词的数量，一般在30个左右就可以了，后期再慢慢地添加一些二级词冰糖炖雪梨
的做法汇。

2、内功优化

所谓内功优化，其实指的就是产品的优化，这也是直通车的第二个步骤。我们可以对宝贝的标题、主图和详情页等
进行全面的优化。在优化的同时，注意参考同行业的成功产品，了解消费者的喜好和关注点，然后运用到我们的优
化之中。直通车也有测图功能，之后可以参考测出来的数据做主图。

3、初期推广

在初期唐寅诗集进行西瓜推广的时候，要保证店铺的销量达到500，然后通过精准匹配的方式，开通站内土狗。然后
进行标题的推广，提高关键词的质量分，最好能够达到10分。另外还需要提高出价，关注产品排名，进行及时地调
整。

4、持续推广

如果产品的点击率不错，就可以上挑产品的位置了，这个时候也可以慢慢出价，让标题的关键词全部提高到10分在
线教学，持续为产品带来男士大气微信名字大全流量。在后期推广的过程中，我们可以将价格控制在每次0.03元的
幅度进行托价调整，然后看准时间，在进行冲刺。
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