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范文网，为你加油喝彩！

我们
知道，完成一笔交易，最重要的是交易金额，但是不仅仅如此，生意老手经常参与谈判，他们谈
判中还有很多其他的重要商业条款，都需要谈。平常老百姓只看个金额，但极其容易忽略这个金
额获得的方式。

站在卖方的角度，比如我们出卖自己的劳动力，资方会给我们工资，这工资虽然一开始说的金额
一样，但实际上这是障眼法，根本不一样，你看《同样是年薪20万，国企外企民企，选哪个？》
，相差最多能有3倍以上的区别。

在除了金额之外的条款中，最重要的还有一个付款条例，商业思维匮乏的老百姓就容易忽略这点
，比如刚刚所说的获得谈好的报酬的方式，通常我们书面语称之为付款条例。

付款条例里面，又包含三个最重要的谈判点，一支付渠道，二交货地点，三账期。

最常见最公平的交易，可能就应该叫做“一手交钱一手交货”，也就是现付。小时候港片里面的
场景，两队人马约见面，一方出具一箱货，另一方当场验收，并提供一箱现钞。

生活中更常见的就是你去超市买东西，去餐馆吃饭，你都现结，交货地点、付款地点在同一个地
方，且用的是现金。

但是，一旦金额比较大，就容易有人卖假货，这就是诈骗；也会有人现场抢了你的产品而不付款
，这就是黑未来的校园吃黑；还有人现金不够，所以采取分期付款；更有当今网络经济下，不可
能强求交易双方肉身去同一个地点交货、付款⋯⋯所以，自古以来，都有账期这一说，只是越往
后越常见而已。

当你谈钱时，你一定要谈下这个钱的到款周期，尤其你是卖方（乙方）之时。

整体来说，账期由好到坏，是如下这样排序：

档次一，提前多年预付款档次二，提前6个月预付款档次三，分期预付款
档次四，款到发货档次五，现结档次六，货到付款档次七，月结
档次八，押金+月结档次九，双月结档次十，季度结档次十一，半年结
档次十二，半年结+6个月银行承兑汇票
档次十三，年结+企业承兑汇票档次十四，赖账档次十五，甲方破产
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说回工资，看下工资的账期。

我们说，两家公司都谈到了年薪20万，其他条件、企业规模、上班时间等都差不多，不知选哪个
好，哎呀，纠结死了。

其实你可以通过账期来考验下这两
家：你先从刚刚排序中的“档次一，提前多年预付款
”开始，你问，哪家可以预付10年的工资给你，不行就5年，接着2年、1年。谁答应去谁家。

实际上这招在目前公司也可以运用，就说你急缺钱，买房，家里有亲友生病等等，你就问公司借
钱，借得越多越好，就说“从我未来的工资里扣”。

意思就是，
没办法，我没钱，你老板和公司不帮我，我就走投无路了，哪天我突然跳槽你不能怪我，是你先
不仁的⋯⋯

再退一步，你们领导又不是老板，却虐待你，现在有方法了，明天你就问他或者她借钱，50万，
不行30万，接着20万，低于10万都没必要借了。

想管理我，你好歹表现出来点诚意。
如此，一旦领导成了你的债主，你就等着TA做你的孙子去吧。欠钱的是爷。

这招中，最好当着老板或者大领导的面来问顶头上司借钱，让后者来不及反应，当场答应了你，
也让大领导知道这位不体恤下属疾苦，甚至大领导会带头私人借给你几万，你的直接领导就不能
不跟着借给你了。

当然，以上都是思路，你可以当作玩笑话，但心中有数即可，知道还有这些招数。最正常的秋景
的作文是靠近现付的工资结算方法。但也是有区别的，我之前让大家在某家公司谈工资时，要问
下每月工资发放日，就是这么一个逻辑。

有些公司尤其单位，是每月1-10号发
当月的工资，这就类似预付款20-30天
；有些是月底发放当月工资，这好歹叫做款到发货
；人家一些特殊岗位，日结的，比如搬砖工、瓦匠工、清洁工、小姐、公主等等，一般都是现付
，当场结算，这种叫做没账期
；但到了1-5号才发上月工资，这就开始月结了，是有账期的
，搞了半天你的账期还不如上面人家现结的小姐姐；台企大多本月10-15号发上月工资，账期算
作半个月
吧；内
资民企大多第
二个月月底发放上月工资，
有些甚至第3个月发第1个月工资，这就是账期20-60天
；有些单位月薪10000，是拆开来发的，当月发5000，剩余5000放到季度或者半年、年度去发放，
这是为了省下企业的现金流，也叫季度结、半年结、年结
；当然，最怕的不
是讲好的规则中账期太长，而是流氓
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伪装成君子不讲规则，赖账
，欠你的工资不给，一拖几个月甚至几年，千年认账万年不还，他自己买别墅、豪华装修、到处
海吹神吹、上报纸、各种融资、养小三、花钱无度⋯⋯最终企业倒闭、破产、不认账了。

整体来说，大家无论作为买方还是卖方，都尽量诚信一点，这才是和谐社会。但也注意一点，钱
在谁手上谁狠，因为现金为王。

不恰当的比方，你是婚前问男方有几套房，还是相信他说的“婚后给你买十套房”？

彩礼也是
如此，没人见过结
婚后还要彩礼的，所以，男方或者男孩在婚前允诺给女方的婚后彩礼，那就是个烟雾弹。

我们有女群友婚后倒逼老公给彩礼，因为她要拿回去给弟弟买房。这不能，这类似你入职后，或
者工作做得好好的，你突然倒逼你的领导给你涨工资。什么都对，时间不对。

接着，我比较下新媒体各平台的账期，让大家了解下。

头条号是周结，也就是目前每周四可以提取一次稿费、广告费等收益，当然都是扣税的，这叫平均3.5天账期。

微信文章赞赏收益，账期7天。

微店自动收货10天，账期按照11天计算吧。

搜狐号每月2-4号可提现，月结，账期算平均18天吧。

一点号每月3-5号可提现，月结，账期算平均19天。

网易号是每月8—15日可提现上月收益，账期算平均26.5天。

阿里系的大鱼号，每月10—15日可提现上月收益，账期算平均27.5天。

公众号流量主收益，一般15天结算一次，付款需要15天，平均算30天账期。

百家号是每月20号收到上月收益，平均账期算35天吧。

网易云是每月5号确认上月20号之前的收益，本月底大概30号可提现，账期40天。

⋯⋯

以上所有付款，都是针对个人，也就是对私，平台已经萌芽阅读答案帮你扣了个人所得税。

如360安全路由果你是以公司为主体，则
以上所对应的每一个账期都自动再加至少40天时间
。因为在你收到平台的结算单/邮件之后，你要去开票，并按照要求邮寄与结算单实际收入等额的发票出来，这是实
物发票。

开票的类目我之前说过，主要是“信息技术服务费”“技术服务费””微信推广费”“服务费”等，发票需要是
“增值税专用发票” ，一般都不接受 “增值税普通发票” 。结算金额或者发票不对的话，还要重来一次。

等平台的公司总部，收到你的正确发票和结算单后，他们一般会在30个工作日内，将最终结算金额打入你所在公司
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的银行账户。

以上我说的企业比个人多出来40天账期，那是保守，这里面人为拖拉严重，真实的60天都够呛。

不但如此长的周期，而且开票纳税之后的钱进了企业账户后，你要提现，至少还要有个20%的提现手续费，你开了
公司赚过钱就知道了。

好了，今天主要讲的是账期，实际上“到货日”也是一个道理。10698

我之前讲过Offer中最重要的两个要素，工资和报到日期
，这俩是此消彼长的关系，早报到多给钱，晚报到可以接受低一点的工资，怎么理解呢？

假如你现在月薪10000，有某新公司在你面试后，要你报到，此时我们可以根据对方要求的报到日来继续谈下工资，
怎么谈呢？如下我嘴把嘴教你。

这家公司不催我，蛮好，甚至给我6个月的报道周期，这种哪怕只加薪10%都行，只要是大公司，如果这家时间不催
你但预算紧张只能给你1万1，你就答应吧，反正
六个月后才报到。
这家需要我45-60天内报到，则月薪需要比目前增
加20%比如1万2。
这家正常流程，需要我30-45天内报到，则月薪1万3，
必须的。
这家的HR催得着急，需要我20
天也就是3周内报到，对不起，月薪1万4，不能再少。
这家更厉害，需要我10天内报到，那月薪1万5。
还有更急的，打电话过来，需要我下周的今天报到，还让面试我的部门主管打我电话来游说我早点来，也就是报到
周期7天，那对不起，月薪得给我2万。
不得了
，今天星期三
，这家说缺人，很着急，需
要我下周一报到！也就是3个工作日之内，那月薪得2万
5了。
更厉害的来了，今天星期三，你要我明天周四来报到，我还没提出离职，但这也可以，关键看你的出价，你去申请
下，月薪3万，你答应给明天我就来。

大家注意下，这个“3万”一般指你目前工资的3倍，或者正常30天报到周期下那个新Offer工资的2倍。

实际上，时间多了你才有足够的机会去争取更好的。所以，时间也是商品经济下最重要的一个生产要素之一。很多
人以为自己穷，不把自己的时间当时间，其实你的时间也很值钱，你不会用而已。

不恰当的比方又来了，女孩要彩礼也是一样：

某人要你后年跟他结婚，你就问他要个象征意义的3万5万彩礼即可；

某人要你明年底跟他结婚，那就只剩下大概一年多一点了，彩礼正常行情20万；

什么，你要明年5月1号结婚？还剩下半年时间了，那比较仓促，但也不是不可以，彩礼50万；

这才刚认识，你就要下个月跟你结婚？对不起，彩礼100万，这是我和我父亲的银行账户，你尽快各打入50万，我才
能答应这个婚事；

什么，需要我明天就跟你结婚？那哪来得及通知家人、亲友啊，不过也可以，明天上午去房产交易大厅过户给我一
套房子，同时现金200万转过来，下午去登记，婚礼后面慢慢办⋯⋯
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以上，大家周末一笑，助你好好运用账期和货期的思维。

记住，任何标的的金额，都不仅仅是你眼睛能看到的数额。

善意提醒下，大家看到以上本文列出来了很多“顺序”，这些顺序普通百姓、贫民、尤其学生，一时半伙是无法理
解的，因为他们平时是反着来的。

比如明天跟你裸婚，就不要彩礼因为浪漫；比如急着让我报到我就少要一点工资，因为这家公司欣赏我；比如做自
媒体肯定注册企业账号更好，因为更省税费更方便更省时间；比如工资早发一个月晚发一个月也无所谓，没啥区别
钱又不少⋯⋯

祝我的读者和群友都不是榆木脑袋，且都事业顺利、爱情美满！

闲话不多讲，我的文章和职业思维，也会不断受到HR、企业主、同行、性格测试机构、培训班、职业规划机构等的
打压。以防万一，大家多关注下职场蛙，以备不时之需，特别哪天你看不到幽哥的文章之时。

更多 作文 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/92_0.html
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