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销售渠道是企业最重要的资产之一，同时也是变数最大的资产。它是企业把产品向消费者转移的
过程中所经过的路径。这个路径包括企业自己设立的销售机构、代理商、经销商、零售店等。以
下是直线管理咨询的营销顾问为大家准备的如何建立自己的销售渠道方案，欢迎大家前来参阅。

一、分析品牌及产品自身的特点确定营销渠道的结构

1、从品牌的市场定位入手，找准品牌的切入点，分析这种定位会有哪些渠道与之匹配，且能充
分体现品牌的这种定位，定位走的是高端、中端或低端产品，哪些渠道能更好地适合品牌定位。

2、产品的价格定位，决定了企业应该选择什么样的营销渠道来渗透，如何才能有效地贯彻执行
价格杠杆，确保产品的价格执行力度，如何才能最大力度挖掘产品的价格优势，如何有效调节产
品价格的竟争力。

3、产品组合的特色与优质，也是确定选择何种营销渠道的关键，产品线的长短与特色，将决定
营销渠道是否可以满足产品在该渠道的投放，是否完全能展示产品特色风格，是否可体现产品自
身的优势所在。
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二、品牌发展的不阶段要求不同的营销渠道

1、品牌在发展初期即导入期间，可以建立以宣传推广品牌为主体的营销渠道，这要求以能扩大
品牌的知名度与市场占有率为前提。

2、品牌在发展期，即品牌相对稳古剑奇谭方如沁定，市场份额也相对波动不大，营销渠道也相
对稳定，这期间要求营销渠道以质量为首要标准。

3、品牌在衰退期，市场正在萎缩中，营销网点相对数量降低，渠道应以做相应的调整，以满足
榨取最后品牌利润为核心渠道。

三、营销渠道的选择
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1、营销渠道的选择作为渠道建设的重点，没有配套的营销渠道做后盾，不但品牌难以拓展，企
业也难以生存，更无从谈产品销售了。

2、营销渠道在选择上各生产厂家有自己的尺度，都有自己的一套衡量渠道好坏的标准与要求，
但核心要点则有相似之处。

3、营销渠道要有自己的组织机构，有一定的资金实力，有相当的物流储备条件，有一定的抗风
险能力，有一定经节日祝福短信验的运营模式，能运用各种配套的营销手段。

4、营销渠道所有人员首先建立在诚信基础之上，对品牌有较高的忠诚度，并能拥有可持续发展
的良好势头。

5、营销渠道要有协调能力，可协助生产厂家进行渠道内关联渠道的有效沟通，协调厂商之间的
各种矛盾。

6、营销渠道要有信息反馈的能力，在一起抗疫电视剧各渠道能将第一手资料及时提供给生产厂
家，以便生产者及时准确决策，提高市场反应速度。

四、营销渠道的管理与维护

1、营销渠道的建设在选择好以后，重点落实在渠道的管理与维护，是营销渠道质量好坏的关键
所在。

2、定期或不定期委派营销人员对各营销渠道进行走访，了解与观察渠道现状，协助渠道解决一
些实质性的市场问题与难点，以便及时调整营销方案。

3、定期或不定期的电话跟踪营销渠道，进行有效的交流与沟通，询问各种市场情况，收集渠道
的信息反馈，以便为决策提供依据。

4、协助营销渠道进行品牌推广与产品销售工作，为各渠道提供一定的营销支持，确保渠道健康
、良性、有序地发展。

5、指导及监督营销渠道对公司的各种营销政策的执行力度，各种营销活动与方案的执行效果，
确保营销渠道有的放矢，发挥渠道的最大优势。

6、对营销渠道进行定期或不定期的评估，对渠道进行综合、全面、完整的营销评估，确定哪些
渠道是合理、实用的，哪些渠道需要调整或淘汰，确保渠道高效畅通，优化营销渠道。

7、营销渠道的激励措施，建设渠道是为了提供品牌催化剂，为渠道自身净化提供动力。

更多 作文 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/92_0.html
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