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拼多多怎么提高店铺自然流量？学会这几招
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大数据时代，什么都编辑图片大小得看数据，开网店也离不开分析数据，要每天查看店铺的数据
情况，为了能更好的运营
店铺。在众多的数据中，商品的曝光量是每个拼多多
商家都关心的。那么问题来了，拼多多的商品曝光量怎么看呢？有什么办法可以提高曝光量呢？
今天我们就来解决这些让拼多多商家头疼至极的问题。 

一、拼多多怎么看数据曝光量?

拼多多商家可以登入拼多多商家后台-店铺推广-推广概况页面查看曝光量。

二、怎么提高曝光量?

1、关键词合理使用：关键词越多且越精准，那么是商品的曝光量就会越多，商品有了曝光量才
有可能被消费者点击，有了点击才有可能促成订单成交。这是一连带的关系，无论是缺少哪一环
节都会对最终结果造成影响。拼多多商家可以利用多多情报通关键词分析功能，利用好关键词曝
光，从而让商品的曝光量达到最大，提升店铺的整体数据。

1)天眼检测：商家可以利用天眼检测，通过输入商品ID，可以知道所有能搜到这个商品的词，包
括这些词的排名、流量类型，还能快速知道商品标题的在众多相同类目中的不足之处。

2)关键词监控：商家可以通过监控自家店铺商品的一些核心关键词，这不但可以及时帮助商家了
解自家店铺商品关键词的排名趋势，而且还能增加店铺和商品的曝光量，进而提高关键词排名、
商品排名以及店铺排名。

3)竞记忆力下降怎么办品关键词分析：商家可以通过竞品开车数据看到竞品开车所投放的关键词
数据以及这个关键词的好与不好，还能看到关键词得分，得分越高越好。

3、通过直通车推广提高曝光

1)关注关键词健康度：在直通车里面有个关键词健康度，里面有三个维度，曝光度、点击率和转
化率。众所周知，这三个数据是直通车的核心数据，所以商家要时刻注意这三个数据，还要不断
想办法去提升这三个数据，只有这三个数据的数据值上去了，商家的店铺才真正在众多店铺的竞
争市场下，站稳了脚跟。
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2)提高曝光度：最简单的做法就是，通过竞价方式把排名顶上去。不过商家要自己把握好价钱的
界限。在经费有限的情况下，商家可以尝试调控价格，尽可能把位置控制在自己能接受的和曝光
率不错的范围内，这样可以使得竞价做到利益最大化。

3)提高点击率：同类目相似的店铺商品那么多，要想突出重围，就必须有与别人不一样的独特之
处，商家可以制作新颖的创意图。制作的创意图要使用工具多次测试，进而在众多的创意中，找
出一个好图，再加上与之匹配合适的价格，如果点击率还是低的话，就需要尝试找到合适的点击
渠道，但无论是哪种方式，方法必须要得当，最好是人工流量，尽量避免机器流量，这方便减少
后面不必要的麻烦。

4)提高转化率：价格、评价、详情图这些都会影响转化率交通手抄报，商家博弈是什么意思要根
据数据不断进行优化，这样才有能力与竞争对手进行较量。

不仅如此，通过报名参加拼多多官方活动也可以提高曝光量。但是在提高曝光量之前，商家一定
要重视商品的基础销量和评价，这对后期的店铺推广有很大的帮助。要不然，只要曝光量，没有
点击率和转化率也是徒劳的，所以对于赛珍珠新手卖家，不宜操之过急，一定要好好谋划，做好
商品基础优化再开始推广，这会让新手卖家轻松很多。

更多 作文 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/92_0.html

文章生成doc功能，由范文网开发

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                                   2 / 2

www.wtabcd.cn/fanwen/
http://www.tcpdf.org

