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千万别去代理共享充电宝，这相当于自带干粮去给人白打工。前段时间不是到处都在说共享充电
宝开始大幅涨价了么？大量的价格涨到了三块、四块一个小时，甚至有些地方涨到了七八块。很
多人都以为是共享充电宝把用户习惯培养起来了，开始疯狂的捞票子了。

前两天刷到个美团共享充电宝招代理商的广告，很好奇，填了份资料，接下来就疯狂的刷到了超
级多的共享充电宝代理广告，我都快数不过来了。后面我又填了两家的资料，都和我联系过了，
问了下，各品牌的玩法四年级上册语文作文都非常的相似，我就以美团共享充电宝为例给大家说
说这个事儿。

每套设备含8个充电宝，每套设备一千一百多，做代理50套设备起拿，光拿设备就得投入接近六
万块了。然后消费者借用充电宝的费用，美团和代理一九分成，当代理回本之后，改成二八分成
。感觉挺厚道的是不是？绝大多数收入都给代理商，人家美团只要一二成，这么想的话你就太年
轻了。

首先，每套一千多的设备，成本大概在200多，也就是说你找美团提一套设备，美团先赚你900左
右，50套起提，就是先让美团赚你4万多。然后，你去给商户推共享充电宝，你会发现一个问题
，有质量的商家基本都有共享充电宝了。

你想着给商户多分些钱，让他换成你的共享充电宝来用，且先不说人家有协议在身不是想换就能
换，人家本身就拿着80%或者90%的分成，你还能给人家怎么加？你自己不过90%的分成，你最
多就能给商户80%了，而80%的分成可以说是毫无竞争力。

提50套设备回来，你可能只能推给那些并不优质的小商户，平均每天每个充电宝能被偏见借用1
个小时就不错了。就算商户一年365天，天天不休息，一年时间你也只能拿到几百块的分成，连
一千多的设备费都挣不回来，更别说你去推商户占用的大量精力成本了。

花了差不多6万提回来50套设备，可能要几个月才能全铺出去，几个月的人工费用算个3万不算多
吧？差不多就是付出了9万的成本，铺的还都是些质量不高的商户，病假条怎么写一年可能也就
回来个三四万块钱，可能一年半过去了，终于把设备成本挣回来了，分成不再是一九了，变成二
八了，好了，一分钱也提不着了，你说这是不是自带干粮去给人家白打工了？

另外，因为共享充电宝的涨价，用一次通常一杯奶茶钱就没了，好多人都开始养成自己带充电宝
出门的习惯了。我相信三元、四元一小时的费用，在面临顾客的不断流失、竞争的不断加剧之后
，价格很可能会降回到两元甚至更低。
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大家去闲鱼上搜一搜共享充电宝，你就能知道有多少代理商提了一大堆设备回来，干不军官工资
下去了，二三十块一个的在大量甩卖充电宝。所以啊，别以为是巨头们好心来给你分钞票了，人
家是盯上你的免费劳动力了基督教福音！我是三条，在这里分享看待问题的角度，加个关注，下
个视频咱们接着聊。
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