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范文网，为你加油喝彩！

感谢邀请！

以我自己16年来经营的经验简单说一下：

一是诚信经营。在经营过程中不论自己遇到多大困难，绝不做坑骗别人的事，绝不做奸商！诚信
是做人的根本和法瞻仰造句宝！

二是守法经营。守法经营可以避免麻烦，也可以减少许多损失！

三是和气生财。首先不尖酸刻薄，以和气为贵，和气会致祥，和衷共济，和气共融，做到这些财
运就会旺，财气自然会来！

在商业竞关联词有哪些争中我一直遵循这三条，所以我的生意越来越火，一直立于不败之地！

仅供大家参考！

感谢邀请。无论那个老板做生意，都要费尽心血。人常说，有同行没同利。有的老板生意却红红
火火，有的不怎么样，这是为什么呢？一个人一个想法，一个人一个经营方法。但结果不一样。
有的人看到了丰厚的利润，有的人却看了很薄薄的利润。无论那一行老板在做生意，首先看行情

，不看行情等于零。在看看市场销售怎么样，大家的需求量怎样。是不是最新款式，等等。

有这一句话，“天道酬勤，商道酿信”。我们无论做什么生意，都要诚信第一，服务到位，顾客
就是上帝。货比三家，让顾客知道我们的是货真价实，既美观又不贵。要薄利多销，不要求别的
只想图个痛快，销售越多我们知名度越高，慢慢的生意会越做越好，越做越大。生意会越来越火

。谢谢观看！

如何会做好生意？

先，弄清生意含义，在《京本通俗小说�错斩崔宁》有这样记截：“先前读书，后来看看不济，
却去改业做生意”，这是把做买卖称为“做生意”的首次记载。

生意一词，说起来简单，其实不然，要想把生意做好，不但有一个由生到熟的艰难实践过程，更
要掌握至少如下三方面系统知识。
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一，生意人要熟练掌握，人文交往沟通知识。因为生意的对象是与人打交道。如果一个生意人，
不会或者不懂与人打交道的技巧和方法，其，生意就不可能持续经营下去。

二，生意人要董得，不断增加投资知识储备的重要性。现实中有一些生意人，创业初期，企业经
营的还可以。但，在市场环境变化中，由于缺乏新投资知识的储备，而不能迅速适应市场变化，
最后被市场所淘汰。比如，当前传统企业，在互联网新经济冲击下，纷纷倒闭。而那些能与时俱
进，具有新投资知识和理念的企业，却能在变革中成长壮大。如，家电中的海尔集团，由过去的

小企业，变成当今世界级的大企业。

三，生意人要懂得特色经营知识的重要性。当前，生意之所以难做，除了其它因素之外，另一个
重要原因，就是特色经营知识掌握或重视的程度，决定企业的未来发展壮大。

到此综上所述，做好生意，至少熟练掌握以上三方面系统知识。

读大学问题，这个按各人的意愿，=是分数，三是按自己的专业而定，这个无法选择，`

谢谢邀请！

俗话说“三百六十行，行行出状元”。要做好生意，各行业都有自己的诀窍。但，所有行业还是
有共性的。下面谈谈个人看法。

如何做好生意？最主要有一下几条必须做到：

1，诚信非常重要，是立店之本。是生意成败的关键。通过诚信积累客户，造成“一传十，十传
百”滚雪球口碑效应。有了客户资源就慢慢壮大起来了。

2，真正树不会变的是友谊立起“顾客就是上帝”的思想。这不是口号。不管是大客户还是小客
户，一视同仁。这是对顾客的尊重。买与不买没关系，笑脸相迎。进店是让顾客感到温暖。这也

是积攒人脉和人气的方法。

3，不管干那行业，要掌握这行业的相关知识。卖电器产品的不但要讲的明白，还应会操作。卖
海参的，要把海参的质量优劣说出个“一，二

，三”。只有说明白了，顾客才会相信你。你自己都说不明白，谁敢买呢？

4，价格合理，进货渠道正宗，质量上乘。制定合理的利润，在质量相同的条件下，尽量做到在
同行业处在低价位水平，做到薄利多销。

5，要勤劳，没有在家里喝着茶水就进钱的。要外出找最好的货源。

6，经营地址选个人流动性强的，可锦上添花。

现在各行各业都竞争大，做生意难度也增加不少，我来说说我自己的看法

首先做生意需要了解自己的优点与缺点，看自己适合做什么性质的生意，当然必然优先考虑自己
有一定经验的行业。
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其次我们需要了解所从事的生意适合什么样的市场，经过观察与分析来定位选址，对于雇佣人员工资，房租租金也
要进行合理的计划。

做生意需要(胆大，分析，计划，学习，努力，坚持，营销，诚信)你准备好了吗？

2021以后我们所有的安稳的反义词生意将会发生很大的变化。包括我们的实体店服装店，它会的存在形态和方式也
发生变化。将会与写字楼的形式呈现在所有的消费者面前。@兵头将尾朱军强 

知识改变命运，让我们一起学习，一起生活，一起分享。

都知道现在的生意不好做，竞争压力大。

想要在同行中脱颖而出，首先要做到货好，老板和气。

要想把生意做长久，本着宁可自己少赚钱，也不让客户吃亏的心态去做。

拉回头客，不能让客户来消费一次 ，就不想过来第二次。

一个老板最少要做到让客户需要这个东西的时候，马上就能想到你。

现在只有这样做生意才能好一点，能做的长久一点。

现在不是老板挑客户，而是客户挑老板。

1、选择创业项目，一定要结合自身的优势去选择，不要做跨界太大的行业。

2、创业前要多咨询身边人或行业权威人士，听听他们的意见，不要被热血和激情冲昏了头脑

3、任何生意开始前，都有一个沉淀积累期，这个期间，要有一定的资金维持现状

4、在一个项目上深度挖掘，切记走马观花，吃着碗里的还看着锅里的，做好一个项目才是根本

5、不要坐等客户上门、多思考，想办法，懂得开拓资源才能赚到钱。

如何把生意做好，做生意分为两种静夜思：一种是兴趣投入，一种是利润投入。

不管是因为兴趣还是利润，做任何生意核心是解决用户的痛点，为用户提供价值服务。

做好生意需要具备以下要素：

（1）学习力：生意做的好与坏取决于老板的认知能力

（2）解决用户深层次需求：需求分为（痛点与痒点）

痒点：这件事情可做可不做

痛点：这件事情必须要做，不做也得做

（3）服务质量：好的产品可以让用户与你产生关系但是想要留住用户，我们需要依靠服务来留住用户的心

做好以上三点相信生意一定不会差
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感谢邀请！！
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