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做茶叶品牌代理怎么样能赚钱吗,茶叶加盟店10大品
牌？
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范文网，为你加油喝彩！

做生意首先要讲诚信！不要说做茶叶，或者做什么生意。一个人假如没有诚信就等于自杀。哪怕
是做黄金生意也不会发财的。有些人现在还是用手推车做点非常小的买卖，人家照样生活！比起
那些做大生意的人过得有模有样。有些做大生意的人外表好看，实际上还欠着银行不少钱呢！

首先谢邀： 做茶叶加盟我认为要根据你自己当地的市场做评估后才能知道能不能赚钱。首先当
地人有没有泡茶的习惯，如果有的话，是以喝什么茶为主，人均消费水平都多高？这都是要考虑
的问题。其次如果当地消费水平够，喜欢喝什么样的茶了解清楚后再选择合适的品牌，还要看看
品牌在你们当地有没有经营的。如果是一线品牌已经有人经营了，那就一定要选择一个性价比高
的在发展中的品牌经营，如果是我选择的话我一定会选择一个人品好的人来合作，毕竟没有人品
的人的产品肯定产品也好不到哪去。最后选址和人流量等都非常重要，总之做茶叶我认为是前景
广阔的，也是养生保健的，还是陶冶情操的。是以我来说是个好项目。不过对于不集中双元音懂
行的人还是要慎重选择，毕竟隔行如隔山，投资需谨慎！

可以自己先卖点小的品牌 花茶 裤衩 铁观音 之类的，从小做 拉些客户交点朋友 再慢慢考虑佳能品牌

茶叶要有自己的资源，否则品牌的也不好卖。现在做生意都这样。百度了解一下祁门县源香尚品生态农业科技发展
有限公司。高山茶，有自己的品牌：群芳妒，主营黄山毛峰，祁门红茶，还有野茶。

感谢邀请！品牌代理还要有自己的销售渠道，代理之后还要自己开发下游渠道，靠零售肯定不行。品牌要选好，得
是知名品牌，就是产品质量要有保证。

我觉得要卖茶要先看当地人喜欢喝什么样的茶，先了解一下，然后可以到茶产地实地考察，找一家信任的可以长期
合作的茶企业或者茶农，先不用进太多茶，拿一些客人先试试看，需要什么茶再叫厂家发，现在物流那么方便，不
用屯太多货，好运作，

做茶叶代理能不能赚钱，那不好说，不同的人代理后效果也会不一样，因人而异，还是要结合当地市场分析，选择
合适的品种，也要看代理的是什么茶叶带有木字旁的字，不同茶叶利润空间不一样，选择代理商也很关键，选择实
力大的，建立良好合作关系！达到合作共赢，互惠互利!

今年茶叶供大与求，货源多，市场销售量不好，至少今年做茶叶加盟业务不会太好。

谢扁鹊的简介谢邀请。我以为：茶叶生意不应以“加盟店”形式去做。中国茶文化千年之久，也远销世界，然茶道
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技艺却不及日本口碑。这或可人为国人不重茶道，只为利益所造成的。开茶店，个人觉得应以文化传导为主，隐藏
利益关系为宜。不是说不注重利益，肖申克的救赎台词而是不把利益表现的那么清楚。加盟店，如果不是直营，多
半利益都会上交前段资源，这就完全背离了“茶文化”属性。经营风险大，“命”不长。

就是那种每天微信加人，然后跟人聊天，最后说自己家穷，然山东政法后让别人买点茶叶完成销售任务的那种代理
吗
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