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农村集镇上干什么生意，收入不错？(今天收入不错
说说？)
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范文网，为你加油喝彩！

卖点早餐开个早餐铺收益挺不错的。然后也可以开个小卖铺。我们这里的小镇小店区月收入四五
千。纯利润。。比较吃喝大家都需要。

可以投资家庭自来水管清洗，人口比较秘籍，拓展起来传播也快，水管清洗一户398三汊矶大桥
元，利润可观，可以关注我

自古民以食为天！所以在农村集镇上做饭店也不错，随着国家的富强，人民生活水平的提高；农村现在很儒家五经
多人早上也都是买饭吃，因为农村大部分都是老人和小孩，小孩早上要上学基本都是买着吃的。中午有的家庭没有
时间了也会买饭吃，晚上邻里要好的一块坐坐更是要到饭店买凉菜等。所以在农村弄饭店应该挺好的。特别是集镇
上，赶集的人，摆摊的人中午到饭点都需要吃饭，生意应该不错的。

随着经济的不断发展，农村集镇上围绕着衣食住行有以下这些生意风生水起，信不信由你。

 一:民以食为天，吃的占大头。农村特色烧腊卤煮类熟食类生意收入可观 。

我们小镇上有家烧腊生意火爆，特别是逢年过节还得提前预订排长队买。老板不是本地人，但是做的肘子，鸡爪，
猪耳朵等品种丰富。味道独特，非常好吃，颇受欢迎。熟食品讲究食色生香也，需要注重卫生状况，地方口味，在
农村要做到不短斤少斤，以免被骂，坏了口碑。口碑是个招财宝，它会给你带来无穷的收益。 

二:近年来农村婚嫁市场发展不错，直接带动相关的生意发展火红。

具体表现为婚庆礼仪策划类，家具假装类。农村春节前后新人结婚扎堆。婚礼策划现场礼仪主持人生意火爆。除了
不菲的出场费，表演得好的一般都会得到主人的馈赠大红包。像这种上门包办酒席的承包商得提前半年以上预约才
能请得到。可见生意火爆的程度简直爆表。

还有就是直接家电家具类生意火爆。农村新房，新婚都要置办增添新电器家具。镇上有一家家具店生意特别火爆。
原因是经营有方。据说那一家家具店免费提供茶水，瓜子类零食来人随便吃。以独特的方式吸引众多消费者青睐。
形成了良好的口碑，带来不错的收益。
其实农村三百六十行，行行出状元。做什么都不要紧，关键是看你是否用心去做，是否讲究方式方法。你不光是卖
产品，还要卖情怀，卖人品，形成好的口碑，那样才是无形的宝贵收益。农村生态农产品依托电商生意逐渐火爆，
新农民，新农村，时代在发展，总会涌现一些风云人物⋯⋯

根据消费群体决定做什么生意，在集市上有很多类型的生意，像便利店、超市、卖手机、卖衣服、五金店、饭店、
理发店等等，然而这些生意都面临着一个饱和的想象，同时很容易被人模仿，再就是集镇上做生意，也只有赶集的
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时候，生意好一些，赚多赚少，跟自己店铺地理位置、手艺、人脉都有关系。

 

在我们集镇上真正能赚钱的都是一些老字号的店铺，这些店铺都存在几十年了，虽然卖的是商品普通，但是生意一
直都挺不错的，这跟他们店子的地理位置有关，还有他们几十年所攒下的人脉也很重要，店铺位置也很好，关键就
是店铺都是他们的，或者就是有关系而弄到低廉租金，这样除了出一些水电费，房租费等同为零，开学第一周记何
来亏本？

去年我们家乡的集市上部分地方被改造建成了商品房，上面的房子用来卖，下面就是赶集的地方，还有用来出租的
店铺，但是租金要1。3万一年，等同于每个月一千的租金，我觉得还是贵了，如今集镇从开头到结尾，全长五六百
米，两边都是各种店铺，大部分店铺都是村民私人所有，你租店铺去做生意，怎么可能比得过他们？关键是如果看
到别人店铺生意好，被效仿的概率在90%以上。

比如几年以前我妹夫他们在集镇上开了一家陶瓷店，开始的一两年生意还挺火的，结果第三年开始，附近陆续出现
了五六家的陶瓷店，结果生意一落千丈，想赚钱就得靠人脉，自己去跑市场了，竞争激励呀，像一些门窗店也多了
很多家，如果这个时候你还要花很多钱去租门面，显然就输在了起跑线上。

总之对于新手在集镇上做生意很难，勉强开个店子，一个月赚几千块钱，减去房租、水电费，绝对剩不了多少，与
其这样，还不如打工划算多了，你觉得呢？

谢谢哲理短信邀请！其实在农村集市上卖东西的选择还是挺多的！最普遍的应该是卖蔬菜和水果了，只要你价格实
惠，诚信有保证，相信会有很好的客源。再有应该就是小孩子的零食了，样式多一点，面包啊，饼干，果冻之类的
，也会很好卖。但是呢，做买卖都要本着诚信的选择，只要坚持了这一点，你的生意肯定会越做越好的！

农村集贸市场一直是一个火热生意场地，它运作了本地与远隔万里的货物流通输入，是好多智商者的生意谋财之地
之选，扩源了南来北往的商客，它们用心打造着智慧的胜盘，利益可说是胜卷不俗，温馨的市语，爱心的服务，锻
造着生意场上的火热，经过商的人更注重礼貌待客，顾客至上，生意兴隆是人们逐渐懂得礼貌周全的重要性，为此
，各行各业都运作一批精典人才，这也是古老中华留下万古留芳精典，人意道德造丰硕，万年美德永流芳

现在产品丰富，小县城和农村大小超市多的是，但是还是取代不了农村集市。一是，人们购物方便，二是，也是大
家交流散心的一种方式。三是，方便大家销刻录系统盘售农产品。那么，农村集市上做什么生意赚钱呢？

我觉得有以下几种小生意比较赚钱：一是小吃摊。如果有一定的手艺，做的一手好吃的，摆个干净利索的小吃摊，
像烤串，甜品，地方小吃等，一天到晚都会有生意，没有饭点的时间限制，成本低而且方便，一个人就能忙过来。
二是小商品。进价非常低，即使只卖两块也能差不多赚一半，这些小东西就是靠量，买的多了积少成多，一天下来
在人群密集的地方也能赚不少。三是小玩具。小孩的生意好做，而且现在的大人大多溺爱孩子，孩子喜欢的都好卖
。

四是服装鞋帽。衣服永远有消费者，而且换季季节需求更大，利润也比较高。五是花草金鱼等。现在人们生活好，
买盆花，养条鱼什么的，也是常事，想起来的就这些吧，当然，赚钱的不只有这些，还有什么呢，欢迎互动！

如果你想做生意的话也是可以的，早餐：早餐虽然挣钱但是早起晚睡，每天累得要死，还有就是味大。

你要是开店的话，实体店现在都不好做，也有经营好久的会好一点，实体店投资大，还得有资金熬，每天不能算累
吧但也不轻松，我以前自己开了一个服装店，但是开一年我就关了，没有固定的货源，拿货贵，当时拿货的地方离
我的店铺远，我每天早上6点起，晚上6点到家，到家就累得要死不想动，但是还得挂衣服，这还不算什么，每个季
节都会剩下衣服，调不能调，换的话也是那个季节的，自己穿都穿不完。还要不断进新款，如果你不进别人说你衣
服都是过气的，当时真的气的要死，还好我遇到我一个朋友，他做的是无货源，他跟我说不需要很高的运营技巧而
且老师一对一辅导，最重要是投资低还轻松，一个店铺，一根网线，一台电脑，一杯茶，1到2小时的运营维护就可
以了，一个月稳拿3000到5000。我现在开了好几家店铺，一个月轻轻松松十几万用以前拿几千的时间现在拿了十几
万，但是还比以前轻松了不少。
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钱都不是好挣的所以想做什么的时候要想清楚别像我以前一冲动开了一家店赔了好几万。

你要是想投资或者开店可以考虑一下无货源，想知道更详细的可以私聊我。

您好

农村镇上做一些小生意还是可以的。

比如早餐店，卖点包子、饺子、汤面。

或者手机维修店、小批发商等等，都可以做！

虽然发不了大财，至少养家糊口是够了！
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