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范文网，为你加油喝彩！
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史玉柱经典语录集

史玉柱经典语录集

在学习、工作乃至生活中，大家都听说过或者使用过一些比较经典的语录吧，语录是用平实、生
动对话的体裁写成的作品。那什么样的语录才是走心的语录呢？以下是精心整理的史玉柱经典语
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录集，仅供参考，大家一起来看看吧。

1、祸兮福之所倚，福兮祸之所伏。大成功是靠大痛苦浇灌成的。大挫折是为大成功做准备的。
小平没有三落，不可能成为总设计师。中大奖者，其后生活往往并不快乐。 纵观人一生，总快
乐等于总痛苦。我们需要一颗平常心。得到快乐时，别忘形，后面有同样大的痛苦等着你呢。

2、 地方***府融资平台,各银行认为没危险，地方***府认为没有偿付问题，中央主管部门认为在
可控范围。中外分析师大吼：猛虎来啦，大家快跑!哎，皇帝不急,太监老婆急。

3、当同胞邻居突然有钱买了一辆好车，美国人说：“我要赚钱买更好的车”;日本人说：“我要
研究他赚钱的方法”;法国人说：“我想借他车去兜风泡妞”;中国人说：“我杀他的心都有，我
今晚先砸了他的车”。发完这个古老的段子，我要去美容医院把大嘴巴缝小一点，别拦我!

4、努力耕好自己的田，别天天盯着别人的田。如果你羡慕马云腰包，就该自己办个比阿里更牛
的企业，而不是盯着他腰包，盼望憋下去。如果你羡慕***府支持，就自己办个高科技企业，努
力多多纳税，也会得到交税额一定比例的财***返还，甚至不用先交后返而是直接少缴。

5、中小企业是就业生力***。贷款难、资金链紧张、原材料成本上升、劳动力价格上升，现在不
少中小企业日子艰难。货币紧缩***策，其实伤不到大企业，尤其伤不到国企，受伤的却是无辜
的中小企业。

6、实业家和资本家的区别：实业家要善于发现机会，果断抓住机会，组织人力财力，把每个细
节做到极致;资本家要抵挡诱-惑，耐心等待机会，直到金子出现在脚下，才轻轻弯腰捡起。实业
家创造社会财富，资本家优化社会财富。中国的实业家成功后，往往都不自觉地向资本家过渡。

7、不要只看塔尖，二三线市场比一线的更大!

8、我不反对员工买宝马豪宅，相反，员工买得起是老板的荣耀。浏览上个贴，发现多数人都认
为我是保健品起家的。其实，89-96年我的主业是IT,做6403 汉卡和手写电脑等;04-11年主业仍然是
IT。98-02年我精力在保健品。我职业生涯中2/3时间是搞IT的。投资银行不是主业，***府是不许
民企插手 管理滴。

9、中国的研发人员，从穷人一夜富裕后，少数人的心态会发生深刻变化：言行颓废，不再热爱
本职工作，不再能吃苦，看谁都不顺眼，上班是件痛苦的事，上班时沉迷上网搜寻宝马豪宅资料
并攀比。如果不及时调整心态，该人就费了。

10、 仰望天上无数的星星，它们大多距离我们几十亿光年，我们看到的是几十亿年前发出的光
，而星星的寿命也大多就几十亿年。结论：我们看到的星星，此时此刻很多 已经死亡啦。联想
人的一生多么短暂多么渺小，名利、财富、恩怨、爱恨。神马都是浮云。哈哈，快乐每一天就好
。

11、***府对企业的最大支持就是少去骚扰企业，而不是给企业多少贷款和土地优惠。***府是扶
持不出好企业的，只要创造出好的投资环境，让企业自我优胜劣汰。除了正常检查，如果各个职
能部门轮番骚扰企业，企业会很累很不稳定。朋友们都说广东***府这方面做得很好。

12、常有人批评我***治上不求进步。我的确落后，除了经济***策我会关注，其他***治议题，我
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丝毫没兴趣，中央有几个棠委我都不知道。只要办好自己企业，解决就业和纳税，***治家该考
虑的事和我没关系。我不用手机，想找我开会也找不到我。呵呵，顽固的落后分子。

13、如果将来我成为资本家，我公司的投资方向会是：天使投资、金融投资，辅以财务性投资。
但我个人兴趣还是玩游戏，转身资本家后估计每天还会玩七八个小时游戏，业务主要交给团队做
。没办法，我贪玩。

14、人跳槽有时会上瘾。一旦开跳，往往停不下来。跳槽时只看原单位的丑，看新单位的`美(距
离会产生美)。跳到新单位后，才发现新单位也有丑的一面，不久又产生去意。我给管理班子交
代过：不能招过去3年跳过2次槽的人，不要挽留想跳槽的员工。

15、 中国人太聪明太勤奋太会竞争，各行业的企业都在恶性竞争中。祖国大地浸泡在红海里，
就找不到几片蓝海。例如网游-行业每天诞生3款新游戏，每年成功的却不到 3款，其他都打酱油
了，但房地产和煤老板们还在纷纷投资网游。红海里的企业家只有2条路：1.找到自己的核心竞
争力，并玩命强化之;2.回家抱孩子。

16、要重视建立销售手册。

17、凡是先做试点，风险才低。

18找到自己的细分市场。

19、不要总想着同竞争对手对立，而是要想办法让自己弥补竞争对手的不足。

20、如果没有价格上的优势与技术上的绝对优势，千万不要进入红海市场，否则你会必输无疑!

21、抓住关键环节，重点抓好市场调研。

22、与其改变消费者固有的想法，不如在消费者已熟悉的想法上去引导消费者。

23、要改变消费者固有的想法，比登太阳还难;但不是不可能的。

24、对普通员工，首先考虑其利益，然后才是社会价值。

25、我在我的公司只管一件事就是市场调研。

26、公司在小的时候，尽量要股权集中。

27、要花大的精力建立一个连最基层的员工可以看明白及易于操作的手册，尤其是《管理手册》
和《营销手册》。

28、要重视建设团队，核心团队一般不超过7人。

29、要脚踏实地的从小做起，团队重于个人作用。

30、要注意广告的法律限制。
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31、90%的困难你现在想都没有想到，你都不知道那是困难。

32、首先一定要建立、运营第一家店，并根据其写成一个“傻瓜手册”,做成功一个店之后离你
大的成功就不远了，首先就是脚踏实地、集中精力做成功一个。

33、试销市场慢跑，快不得;全国市场快跑，慢不得!做全国性市场，一定要先做一个试销市场，
要一点点来，快不得;做成了，真到做全国市场时，要快半步，慢不得!

更多 实用文体 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/93_0.html
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