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日子如同白驹过隙，不经意间，我们的工作已经告一段落了，我们的工作再谱新的篇章，同样也
要定好新的目标，想必现在的你有必要写一写策划书了。策划书怎么写才更有新意呢？下面是精
心整理的美容院促销活动策划书，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

美容院促销活动策划书1

活动主题：

感恩有你，真情回馈

围绕着感恩节开展的促销活动，主题一定要明确。既然是要感恩，那么可以是美容院感谢一直以
来新老顾客对于美容院发展的支持，也可以是为新老顾客提供感谢的机会。一年一次的感恩回馈
活动，作为活动的主办方，美容院一定要体现这次活动的优惠力度，要让顾客真正享受到美容院
促销活动的实在益处。

活动一：

活动当天，美容院可以为进店顾客的前面20位提供一次免费抽奖的机会。凡是参与抽奖活动的顾
客，保证中奖率100%。考虑到这样的优惠活动可能会造成顾客之间的骚动，在活动当天，进店
消费满一定数额的顾客同样可以享有一次抽奖的机会。一般来说，顾客在抽奖的过程中若是抽到
抵用券之类的奖项，心情都是没有手上拿着现金时的好。因此，在对抽奖活动的奖项进行设置时
，不妨考虑当场返现，只是现金的面值不同。

活动意义

当美容院抽奖活动的消息发布出去以后，顾客的注意力就会聚集到美容院的感恩节的活动上了。
如果活动当天顾客在前20个进入到美容院中，那么她们在美容院消费的可能性会很大。该活动一
方面体现了美容院感恩活动的主题。另一方面，让美容院感恩节促销活动得到了很好的宣传。

活动二：

活动当天，凡是将自己想要感谢的亲友带进美容院消费的顾客，其亲友能够免费体验一次局部护
理项目，而该顾客的消费也将以低折扣进行折算。同时，如果活动当天顾客能够在美容院消费满
多少钱，美容院的美容师帮顾客实现几个小小的愿望。比方说为顾客的亲友打造一个崭新的造型
，或者提供给顾客的亲友一次免费体验的机会。

活动意义

感恩活动要想变得有意义，并且促进顾客的消费，就应该让顾客觉得美容院感恩节促销活动的感
恩的价值得到体现。不仅让顾客享受到美容院提供的优惠活动，而且让顾客的亲友体会到美容院
贴心的服务。这也是给美容院一个面向更大的消费人群的机会，只有让更多的顾客认可美容院的
服务，那么美容院的发展才有了更大的空间。

活动注意：

为了保障美容院20xx年感恩节促销活动的顺利开展，关于活动的每一个环节，美容院都应该注意
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到并且提前做好相应的准备。让大家享受美容院带来的感恩回馈活动吧!

美容院促销活动策划书

美容院促销活动策划书2

一、确定好的活动方案从广纳意见，揣磨消费者心理开始

一场年末促销活动的成功与否与一份好的促销策划方案有很大的关系。一个好的美容院管理者，
不会独断专行，会一一接纳员工给出的意见，在确定促销活动方案之前，应该积极咨询美容院的
员工意见，员工是跟消费者直接接触者，消费者想要什么样的活动，通过活动得到什么样的福利
，这些都是一场促销活动的基础。只有建立在消费者心理上去揣磨消费者心理，才能做出好的活
动方案。

二、好的方案一定要有员工的步步配合

光有好的活动方案也是不够的，还需要所有员工的配合才能将这场活动顺利的进行下去，只有通
过员工的不懈努力，不断的宣传，通过给老顾客打电话回访，散发单页吸引新的消费者，这样美
容院的活动才能被顾客所熟知，才会吸引消费者来美容院咨询活动。只有来咨询的人多了，才能
将顾客留住。

三、好的配合也要有好的促销方案

（1）百分百中奖

百分百中奖指的是顾客的中奖率是百分百，通过这种方式激发顾客消费欲望。顾客在购买了本店
产品之后，可以赠送刮卡一张，顾客需要现场刮奖，刮奖之后中奖率是百分百，根据中奖的结果
，让顾客消费其他的产品。

（2）限时一元秒杀

活动期间，凡是进本店消费的顾客，皆可获得参与秒杀活动，期间内所有顾客仅需1元即可参与
抽奖。活动奖品有体验卷、产品试用装、会员卡、纪念品等等，其目的旨在汇聚人气，将美容院
的氛围炒的更加火爆。

（3）免费专题讲座

目的：邀请当地或别的美容界专家、名人进行专题讲座，以提高顾客们的见识。专家学者一般授
课时一定要采取预约的形式，并事先收取现金若干，现场返还，一是显示课的.尊贵，二是确保
与会人数。

课程内容：化妆品知识、妇女法讲座；还有理财投资、自我形象设计、快速化妆，女人与性，命
运、风水、易理、禅、星座、解梦、幸运数字等女人话题。

在讲座期间向顾客介绍美容院最新产品等方式进行促销。
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注意事项：内容应深入浅出，忌名词化，同时注意互动。

（4）节日超值促销

在元旦节等会举办一些超值促销活动，比如美容院在元旦举办“欢喜迎20xx，元旦好礼大放送”
礼品促销活动。

活动规定：凡在元旦放假三天内消费，在美容院享受各种服务的分别“加5元、10元、15元，可
获得不同种类的礼品”。

或者在年前来一波促销热潮都是可以的。

（5）附带销售

美容院可以做一些连带销售，比如做一款明星单只产品热卖，我们可以附带一些产品销售。明星
单只产品价格XXX一瓶，那么附带销售都可以做成，如果现在够买明星产品加美白补水产品立马
减现金xxx块钱。

美容院促销活动策划书3

活动目的：

1、稳定老顾客；

2、发展新顾客；

3、提升--美容院在该地区的着名度。

活动要求：预备5000元--货品作活动用。（公司送出10套亵服）

活动时间：（促销时间：-月29日——-月5日）

活动流程：

一、邀宴客人：请老顾客带2个以上朋友参加。

二、会议流程：（18：30——21：00）

1）主持人公布晚会开始。

2）美容师表演《感恩的心》。

3）老板代表致感谢词。

4）颁奖。
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a感谢--年对--美容院给予的最大支持、消费最高的忠实朋友---特奖大礼一份---；

b凡是--美容院新老顾客均有一份精美礼品---（请第二天到--美容院领取）。

5）顾客代表讲话。

（讲美容院服务好、产品效果好、老板人好、喜欢的美容师、自己在美容院得到的欢乐、帮助《
可举列子》）

6）亵服秀。

7）xx协会会长隆重推荐--产品。

8）xx美容院5.1促销活动公布方案（凡当场下定金300元者，即可送亵服优先享有）。

a找托下定金b美容师游说顾客促成。

9）公布促销时间，欢迎到--美容院咨询。

10）表演舞蹈，公布晚会结束。

促销活动：

公司美导驻店3天配合美容院充分推广10.1活动方案，促成消费美容院须做的工作。

1、正确统计顾客人数、印发邀请函、确保到会人数（此工作必须在15日前完成，16、17日白天
再发邀请，并告知公司）。

2、租会场（ok厅饭厅均可，可以割据实际人数定）。

布置会场（音响、座位、盘果、横幅、气球等）。

水果、糕点及奖品的预备

美容院促销活动策划书4

活动主题：＂五一，让您的美丽充分展示＂

活动日期：4、29-5、5，一周的时间（注：活动一般不要做的太长）

活动目的：

a、利用五一期间活动吸引更多的新顾客进店消费，从而扩大顾客群，提高店铺的整体营业额；

b、同时经过一系列的促销活动适当引导顾客向高附加值的项目消费或多项目消费，提高客单价
及利润；
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c、让顾客产生好感，提升品牌形象。

活动的具体施实方案：

美发店：

优惠一：五一假七天中，每一天前10名客户，能够享受项目七折，产品八折的优惠。

优惠二：消费满178送面值为18元的代金卷，消费满480送58元代金卷。

优惠三：加“51元”=“88元”。

这七天内，消费到168以上的，就能够再加51元可购买原价88元的产品。

美容院

优惠一：美容超值体验套餐：原价568元，体验价298元（一个仅限一次）

优惠二：皇室spa松筋驻颜术（188元）+中医经络祛黑眼圈（158元）+全息身体理疗（148-188元
）=258元

优惠三：洗护98元，活动期间体验价51元

活动的宣传：

a、最简单的方法：发送信息。如果您觉得用手机发信息很慢的话，能够用的信息功能。所以，
还没开通信息功能的朋友请迅速开通，量大从优哟。

b、宣传单：提前一周，地点能够就在附近几个地区，当然，如果你的地段是当地的繁华大街，
你也能够在远一点的地方派发。

店里的准备：横幅，海报，以及彩带这些必不可少。打造出一个温馨，浪费的节日氛围。

要提醒员工，做好服务，坚持微笑，让客户感到温暖。并制定出一个奖惩制度。

活动结束：

1、不要认为活动结束了，就完了。再进行一次信息回访，记录下客户对这次活动的评价，不足
的地方加以改善，以便下次活动做得更好。

2、一个一个电话进行回访，回访能够增加亲近感，但就是很多消费者都不愿意接电话。

方案一：一天一块钱美容，顾客只要缴纳365元，就能够享受全年的美容护理，主要是利用低价
位把顾客吸引进来，再经过全年销售来赚取其它利润。

方案二：年卡2400元，做满20次以上，年底返1000元。
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说明：以上类似种种方案利用低价拓客，进而再销售，如转卡或项目捆绑等。[由整理]

方案三：高端美容院不否可用这种低门槛方法呢？当然能够，如一高档店的促销设计为3—8万的
卡的基础上，

加入一个1888元的准入卡，限用2个月，2个月后感觉满意后必须转卡。

限时限量来体现机会。

美容院促销活动策划书5

这样的节日中，活动一定要出其不意才能够打败竞争对手赢得消费者，但同时还需要真诚真心，
才能够留住自己的顾客。所以这次三八妇女节的主题，xx美容院这样来确定：

一、我懂你的美

活动时间：3月10—15号

活动对象：女性

活动策划：将活动时间延长到10天，并且提前三天预热，通过各种广告宣传方案，使得适合自己
的客户群体知晓一定的活动力度，并在活动现场设置惊喜项目，吊足客户的胃口，让消费者纷纷
想要在活动当天一看究竟。并且当天也可以借势推出新产品，达到推广的目的。

活动中多运用女性元素，让女性感受到节日自己的特别，让进店的顾客都能在情感上形成某种共
鸣。

活动目的：吸引新顾客，维护老客户，提升美容院人气，积累好的消费口碑，营造火热的消费氛
围。

二、浪漫女人节，就要扮靓自己

活动时间：3月5—8号

活动对象：女性

活动策划：3月8日是一个特殊的日期，可以利用当天的生日，包含老公、孩子、自己的生日都可
以来美容院消费并享受最低的折扣，充分享受三八妇女节自己的尊贵地位，当天可以获得订制的
三八节小礼品，不是三月八日生日的女性只要携闺蜜前往也能享受买一送一的活动，只要参与现
场的互动活动还可以获得价值520的惊喜大奖!

活动目的：让利女性消费者，充分利用女***热闹爱占小便宜的心理，吸引消费者前来观望，并
且买一送一的活动可以诱导老客户携亲朋好友前往，达到老带新的目的。

三、玫瑰人生幸福常伴
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活动时间：3月8日—3月15日

活动对象：美容院新老顾客

活动内容：

美容院是女性的天下，来美容院做护理的女性也是相当多。女性朋友们当然希望在这个百花云集
的地方展露自己的头角，或者见证自己华丽的转身，恰好可以借助这个活动鼓励消费者参与其中
。

将自己最满意的一张照片递交到美容院中，在写下自己关于美丽的一些的感悟。凡是参加活动的
顾客都可以获得由美容院赠送的价值388元的礼品一份。活动报名日期是3月8日~3月12日，参与
投票时间初步定在13日和14日两天的，在15日当天会公布获奖名单，可关注美容院各大***微信或
微博。

活动分1、2、3等奖，一等奖2名可以获得的美容院半年面部免费保养卡一张。二等奖5名则可以
获得价值1888元的美容院护肤套盒一份。三等奖10名则是一张免费体验卡一张。

四、让您美丽，让您的男人心动

活动时间：3月8—10号

活动对象：女性

活动内容：

在1个月左右的时间内，在xx美容院消费满280元即可赢得各类奖品。要想赢得各类奖品，此中有
上计，更有上上计，就看你有没有弃小博大的。

上计：凭消费凭证赠高档美白润肤露1支;

上上计：弃小博大，放弃赠品，参加美容院举办的刮卡抽奖活动，给男人心动的惊喜，才是上上
计。

奖品分设有：DVD，电动剃须刀、袖珍收音机及照相机等。

美容院促销活动策划书6

一、活动主题

你的青春，我的快乐

二、活动目的

1、通过美容院七夕情人节活动增加新的客源
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2、巩固美容院老顾客

3、通过活动，让更多的人知道我们美容院，宣传我们的品牌

三、活动时间

20xx年x月xx—20xx年x月xx日

四、活动对象

所有女性顾客

五、活动内容

1、活动期间，凡在美容院消费者可免费享受足疗项目，缓解您脚步的压力。

2、进美容院消费的顾客都可以享受8.8折优惠。

3、在活动中，消费满580元的顾客，赠送洗面奶一瓶。

4、在美容院消费满780元的顾客，赠送补水液一瓶。

5、在美容院消费满980元顾客，赠送晚间护肤一套。

6、在美容院消费满1280元顾客，享受8折优惠，并赠送原液一套。

六、活动宣传

1、活动宣传时间：20xx年x月xx日——x月x日

2、宣传办法：

a、美容院前面放两个美容院七夕情人节活动方案详细内容的易拉宝

b、在美容院门店上挂上美容院活动主题的横幅。

c、在附近可以张贴大海报，宣传美容院的活动方案。

d、在美容院附近散发传单。

七、注意事情

1、活动的广告***必须设计的很有感染力，不然达不到吸引顾客的效果，以恢复青春为主题。

2、活动期间，美容院所有员工的行为举止必须规范，占有站姿，左右坐姿，见到顾客要同意微
笑问好，要凸显美容院服务的专业性以及团队力量。
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3、在美容院内部进行适当的布置，让美容院充满七夕情人节的气息。

4、可以联合附近的超市或是卖场做活动，将美容院的七夕情人节的消费券作为赠送。

备注：此方案仅供参考，由普丽缇莎编辑整理，具体促销内容和执行细节应依据商圈和美容院实
际情况进行调整和补充。

美容院促销活动策划书7

一、活动主题

七夕相聚，妆美无限

二、活动时间

20xx年x月xx日至8月xx日

三、活动对象

年龄在23岁-45岁之间的美容院顾客(男女不限);

四、促销活动内容

(一)七夕特惠套餐活动

在七夕情人节的活动期间，所有男士可以在美容院购买“七夕浪漫心礼”特惠套餐(价值￥xxx元
)，赠送给自己的妻子(女朋友)，以此充分表达自己的爱意，感谢妻子(女朋友)在过去的一年里对
自己的支持和帮助。同时，美容院也可以向顾客宣传“爱人共享活动优惠”。

(二)七夕美丽心意卡活动

在七夕情人节活动期间，美容院可以推出七夕美丽心意卡的办卡优惠。男士或美容院顾客购买此
卡，可以享受到九重优惠。

1、任选基础护理项目十二次;

2、任选身体护理项目四次;

3、获赠“爱意无限”客装产品礼盒一套(特别包装)送给妻子(女朋友);

4、8月xx日获赠鲜花一束(11朵，颜色自选)和精美巧克力一盒，由专人送到指定人处;

5、获赠男士皮带一条(或衬衫、钱包);

6、获赠男士专用洁面***一支;
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7、赠男士肾部保养护理一次;

8、获赠爱情誓言卡一张，参加“情话评选活动，有机会获得精美奖品;

9、当天落订可获九折优惠;

注：或结婚时间在三年以上(含三年，以结婚证书为准)可再获九折优惠(折上折)

五、活动宣传

1、宣传重点时间：活动前一个星期

2、宣传手段：a、派单(主题：如致男士的一封信，);b、悬挂横幅(活动主题);c、海报张贴或x展
架展示(活动内容说明);d、夹报;e、美容院女性会员宣传，要求带给其丈夫或男朋友;f、其它;

六、活动备注事项

1、宣传单张要有煽动力和感染力，提出了最合理的、最浪漫的、最体贴的理由，以此打动目标
对象――男士;

2、宣传话术重点：着重强调送“情侣浪漫心礼”特惠套餐是对妻子(女朋友)的一种最关爱，是
爱的实际行动表现;

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师(美容顾问)相应任务指标，活动结束后按照达成率情
况进行奖赏。

4、美容院店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，刺激顾客的购买欲望;如有张贴“男宾止步
”的提示，活动期间须撤下;同时在店外摆入心形板时注意城管的干涉;

5、可联合花店、西餐厅、男士服装专卖店等商家共同促销，提升活动的影响力

更多 实用文体 请访问 https://www.wtabcd.cn/fanwen/list/93_0.html
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