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(完整版)奶茶店项目创业计划书

  

  一、奶茶店设备的选购

  由于我们不是加盟别人的店，所以一切东西都要自己亲自采购。由于我们做
的是小本生意，所以我们要努力寻找物美价廉的货源，而且采购不到好的设备，
将不仅仅是浪费几百块钱的事，可能会让我们因此失掉好多的长期顾客，千万不
可大意。具体使用过程中的注意事项，会在另外一篇中列出。

  1、封口机
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  （卖炊具机械、封口设备的店里有卖）带有计数器，你每封一下口，计数器
都会记一下数，无论电源有没有接通，是一种机械计数。其他不带计数器的更便
宜一点。封口机选购时要注意，找个杯子封一下试试，把温度调到170度左右，
按下大约一秒多钟，取出看有没有封住；再稍微用力捏一下，看封得结实不结实
，有没有封得不结实的地方，有漏气的小孔。再要注意看封口膜切得是否整齐，
有没有没切断，而是拽断的地方，也就是看上下

模平不平，齿刀锋不锋利。

  2、封口膜

  （卖封口机的地方一般会附带销售）选购时要注意，封口膜不能太厚，太厚
了容易封不住，而且插吸管的时候会很难插破，用力过猛，要么把吸管插坏，要
么把奶茶掉到地上，要么一不小心把杯子插破。从用料方面考虑，太厚的一般都
不是什么好料，会很脆，一插就会裂一道大口子。

  3、杯子

  （卖塑料制品、塑料袋等的店里有卖，也会卖封口膜、吸管等，卖封口机的
店里也会附带销售）一般是2000个一箱，不单卖。杯子的价格相差不大，质量却
相差不少，而且杯子很重要，一定要多跑几家，认真选购。选购时要首先看料的
厚度，太软的不行，用力拿会把奶茶捏出来，不用力又拿不住。最好在家先拿一
杯水感受一下，然后买的时候拿在手里感受一下看厚度够不够。还有最重要的一
点是：杯沿的结实程度。杯沿要够厚、够结实，关键是用料要均匀，这样盛满奶
茶时，用手提杯沿，才不会洒掉。杯子太薄、杯沿太软的杯子，会大大破坏顾客
的心情，而且在怀疑杯子质量的同时，一定会怀疑奶茶的质量。

  4、吸管

  （卖塑料制品、塑料袋、杯子等的店里有卖。卖的店不是很多，要仔细找，
毕竟是奶茶专用的，不像杯子那样用的地方很多）一大包总共5000只，每一大包
里又有100只的小包，可以买几小包，不过会贵一点。选购的时候主要要注意用
料的厚薄，不能太软，如果你选购了过厚的封口膜和过软的吸管，那么你的顾客
将会因此丑态百出。选购的时候拿吸管的尖端往自己手指上压一下试试，如果手
还没感觉有多痛，吸管的尖已经弯了，那就是太软了。

  5、搅拌机
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  西贝乐牌的比较好。不管是材料还是运行时间等，都比九阳等乱七八糟的牌
子要好一点，价钱也不贵，这个没啥多说的，最好到大商场里买，售后服务比较
好。

  6、饮水机

  为了节约成本，我们可以选购台式的。由于饮水机的主要部件就是一个加热
器，所以我们没必要买什么名牌的，只要注意内胆是不锈钢的，一次盛水不要太
少就行。冬天的时候需

要的热水多，我自己动手做了一个另外的设备来解决。

  7、容器

  糖、奶茶粉、奶精、珍珠等，都需要合适的容器来盛，这些东西可以按自己
的喜好来购买，不过要注意的是，这些容器都要有盖子，其一这样比较卫生，其
二，热天、下雨天，原料都容易结块或融化，不用时及时盖上盖子会好一些，像
保鲜盒、调料盒等都是不错的选择。

  二、奶茶店选址

  奶茶是一种快速消费的休闲饮品，完全是一种可有可无的东西，因此，如果
如果选址不好，那就没有人会“不远万里”的跑去专门喝你一杯奶茶，繁华地段
是最佳选择。这是毋需考虑的事情，但繁华地段的高成本却是我不得不考虑的，
在简单的考察了县城的繁华地段后，我只好放弃了这个想法，每年四五万元的房
租、转让费，让我一点脾气也没有，于是，只好找次一点的地方。

  一天晚上，我和女友出来转的时候，在实验二小学附近发现了一间小房子在
出租，第二天

一谈，房租不贵，我就回去考虑了一下：试验二小加上边上还有一个幼儿园，大
约有三千多学生，而且在这里上学的学生，家长大多是机关单位上班的，学生手
里有钱，家长也不在乎；这里离最繁华的路段只隔着一条街，逛街的年轻人应该
会走过一部分来；还有一点，这条路是去山上公园的两条路之一。这里的缺点是
：学生是主要的消费群体，而学生手里的钱并不是很多，而且学生花钱的方面很
多，吃的、喝的、用的、玩的等等，都从那几个零花钱里出；学生每个周休息两
天、每年有两个假期，这些假期里，生意会差好多。但是总的说来，还是不错的
，于是基本上我就确定了这个地方。

  现在看来，在学校周围开店要注意如下几点：
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  1、不能离学校太近，五十米左右，也不能太远，尤其不能跨过岔路口。因为
离太近的话，学生刚出校门，还没想到要去买东西吃，或者想买，人太多，老师
还在附近，老师都是教育小学生不要乱花钱的；而太远的话，可能已经被家长接
上车一溜烟的回家了。而五十米左右的地方，人最多，车子很难走，学生没事坐
在车上，就会想买好吃的，而家长感觉反正一时也走不出去，让孩子先去买杯奶
茶喝着，或者买点零食吃着也挺好。

  2、卫生是第一位的。你的东西可以不好吃（当然，口味也很重要），但一定
要看着让人

放心，好好地在卫生上下点功夫，决不吃亏。比如墙壁，我花了不多的钱（具体
价格会在以后集中罗列），把墙壁贴上了墙纸，看起来就很不错。

  3、奶茶的制作过程不能让学生看见，或者不能完全看见，一定要保持一定的
神秘感，否则过一段时间，学生就会失去浓厚的兴趣。另外，饮水机、封口机，
都不能排在显眼处，因为制作过程中难免会有泡沫等看起来让人不舒服的东西。
这其中，还会有许多家长会问你有关色素、原料、保质期等等方面的问题，你一
定要想好怎样回答。第四，学生喜欢凑热闹，所以你一定要形成一个热热闹闹的
场面。小学生，尤其是幼儿园的小学生，很多是被其他的小朋友吸引过来的，他
们在买的过程中，就会对其他的小朋友炫耀：“小明，我要买奶茶喝，你不买吗
？”。你说那个小明会怎样反映！一开始我没重视这个问题，每次学生快放学时
，我就做上二三十杯放着，这样放学的时候卖得很快。等后来我发现这个问题了
，我就只把像草莓、巧克力等卖得比较多的口味每样做上一两个，这样把放学的
这段时间从半小时延长到了大约五十分钟，卖得反而比以前多了第五，小学生对
小礼物等东西很喜欢，不在于钱多少，一定要搞这样的活动。比如六一儿童节前
，我写出海报：凡喝满十杯以上者，都有礼物相赠！虽然小礼物只是笔记本、圆
珠笔、小扇子等不值钱的小东西，但很多同学会为了得到这些小礼品，努力的喝
满十杯、二十杯，家长们即使知道喝奶茶的

这些钱不知道能买多少小礼物，也不会惹得孩子不高兴。总之，在学校周围卖东
西，一定要让学生感觉到很开心，东西不重要，关键是那种感觉。

更多 在线阅览 请访问 https://www.wtabcd.cn/zhishi/list/91_0.html
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