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2023年12月1日发(作者：教育实习调查报告)

欧莱雅网络营销策划书 

一、背景分析 

现代社会网络媒体的普及使得网络营销成为了企业宣传推广的

重要渠道之一。欧莱雅作为全球知名的化妆品品牌，也需要通

过网络营销来提高品牌的知名度和销售额。 

二、目标定位 

1. 增加品牌知名度：通过网络营销活动，使更多的消费者了解

和认可欧莱雅品牌。 

2. 提高销售额：通过网络营销活动，鼓励消费者购买欧莱雅产

品，提高销售额。 

三、目标群体分析 

1. 年龄段：主要面向20-35岁的年轻女性，这一群体更加注重

美容和护肤。 

2. 兴趣爱好：对时尚，美容，护肤，彩妆等方面有浓厚的兴趣

并愿意尝试新的产品。 

3. 线上活动：举办线上抽奖、秒杀等活动，吸引消费者的参与

和购买欲望。 

4. 线下活动结合：与线下渠道合作，通过线下门店展示，促进

线下线上的购买转化。 

五、网络营销内容 

1. 精彩内容发布：发布化妆品使用技巧、护肤小贴士、明星妆

容等内容，吸引读者的关注和留存。 

                                                   3 / 6



范文网 www.wtabcd.cn/fanwen/
致力于莘莘学子，成长之路！

2. 用户互动：举办互动活动，如抽奖、评论互动等，增加用户

粘性和参与度。 

3. 优惠活动：发布产品折扣、礼品赠送活动等，促使消费者积

根据营销计划的具体内容和目标需确定营销预算。预算可以包

括市场调研费用、活动策划费用、市场推广费用、物料制作费

用等。 

八、执行计划 

1. 制定营销计划：明确目标、群体、策略、内容等。 

2. 制定时间安排：确定推广的时间节点和策略执行的时间计划。 

3. 确定合作伙伴：与相关的媒体、博主、网红等合作，共同推

广品牌。 

4. 在线上线下渠道发布活动：在各大社交媒体平台发布活动，

现代礼仪-父承子液
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更多 在线阅览 请访问 https://www.wtabcd.cn/zhishi/list/91_0.html
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