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2023年12月1日发(作者：一堂好课的标准)

几种常见的营销模式

所谓的新媒体营销，其实是一个不太准确的说法。因为新是相对于旧来说的，而不是针对媒体

本身来说的。从媒体本身来说，分为电视媒体、报纸杂志、社会化媒体等等。每一种媒体的信

                                                   2 / 6



范文网 www.wtabcd.cn/fanwen/
致力于莘莘学子，成长之路！

息传播方式也不同。想了解媒体营销，需要先了解自己的目标用户；然后去了解，目标用户在

哪些媒体上可以找的到；用户是谁知道了，在哪里也知道了，这个时候需要再研究用户对什么

内容感兴趣，最后再确定内容传播的形式。一个好的营销，一定不是固化的，而是个性化的，

与自己的产品紧密相关的。

常用的新媒体营销方式大致包括以下八种：病毒营销、事件营销、口碑营销、饥饿营销、知识

营销、互动营销、情感营销、会员营销。

1 病毒营销

病毒营销是利用公众的积极性和人际网络，让营销信息像病毒一样传播和扩散，营销信息被快

速复制传向数以万计、数以百万计的受众，它能够像病毒一样深入人脑，快速复制，广泛传

播，将信息短时间内传向更多的受众。病毒营销是一种常见的网络营销方法，常用于进行品牌

推广、微信推广等。

2 事件营销

事件营销是通过策划、组织和利用具有新闻价值、社会影响以及名人效应的人物或事件，吸引

媒体、社会团体和消费者的兴趣与关注，以求提高企业或产品的知名度、美誉度，树立良好品

牌形象，并最终促成产品或服务的销售的手段和方式。

3 口碑营销

口碑源于传播学，由于被市场营销广泛的应用，所以有了口碑营销。传统的口碑营销是指通过

就是在营销过程中，加入商品的相关知识，提升知识含量，帮助顾客全面认识商品，促进顾客

购买欲望，从而达到销售商品、树立品牌、开拓市场的目的。教育培训行业最常用的方式就

是“知识营销”。

6 互动营销

在互动营销中。互动的双方一方是消费者，一方是企业。只有抓住共同利益点，找到巧妙的沟

通时机和方法才能将双方紧密的结合起来。互动营销尤其强调，双方都采取一种共同的行为。
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互动营销可以给我们带来四大好处：促进客户的重复购买、有效的支撑关联销售、建立长期的

客户忠诚、能实现顾客利益的最大化。将互动营销作为企业的营销战略重要组成部分来考虑，

将是未来许多企业所要发展的的方向。

7 情感营销

那一束狗尾巴草-走向明天
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更多 在线阅览 请访问 https://www.wtabcd.cn/zhishi/list/91_0.html
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